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ВВЕДЕНИЕ

Бизнес в любой сфере деятельности начинается с определенной суммы денежных средств, за счет которых приобретается необходимое количество ресурсов, организуется процесс производства и сбыт продукции. Капитал в процессе своего движения проходит последовательно три стадии: заготовительную, производственную и сбытовую.

На первой стадии приобретает необходимые ему основные фонды, производственные запасы, на второй – часть средств в форме запасов поступает в производство, а часть используется на оплату труда работников, выплату налогов, платежей по социальному страхованию и другие расходы. Заканчивается эта стадия выпуском продукции. На третьей стадии готовая продукция реализуется и на счет предприятия поступают денежные средства, причем, как правило, больше первоначальной суммы на величину полученной прибыли от бизнеса. Следовательно, чем быстрее капитал сделает кругооборот, тем больше предприятие получит и реализует продукции при одной и той же сумме капитала за определенный отрезок времени.

Задержка движения средств на любой стадии ведет к замедлению оборачиваемости капитала, требует дополнительного вложения средств и может вызвать значительное ухудшение финансового состояния предприятия.

Достигнутый в результате ускорения оборачиваемости эффект выражается в первую очередь в увеличении выпуска продукции без дополнительного привлечения финансовых ресурсов. Кроме того, за счет ускорения оборачиваемости капитала происходит увеличение суммы прибыли, так как обычно к исходной денежной форме он возвращается с приращением. Если производство и реализация продукции являются убыточными, то ускорение оборачиваемости ведет к ухудшению финансовых результатов и «проеданию» капитала. Из сказанного следует, что нужно стремиться к ускорению движения капитала на всех стадиях кругооборота, а также к его максимальной отдаче, которая выражается в увеличении суммы прибыли на один рубль капитала.

Повышение доходности капитала достигается рациональным и экономным использованием всех ресурсов, недопущением их перерасхода, потерь на всех стадиях кругооборота. В результате капитал вернется к своему исходному состоянию в большей сумме, то есть с прибылью. 

Поэтому в настоящее время так важно оценивать эффективность использования собственного капитала на предприятии, предлагать меры по повышению данной эффективности. Это доказывает актуальность темы дипломной работы.

Современные российские коммерческие и некоммерческие организации в ходе своей деятельности решают большое количество сложных технико-экономических, финансовых и организационных задач. При этом они реализуют две главные цели:

- удовлетворяют потребности юридических лиц и граждан страны в товарах, работах и услугах;

- получают прибыль, необходимую для своего развития и достижения благополучия учредителей и наемных работников.

В режиме постоянной инфляции и нестабильности рыночных отношений в России их работа сопряжена со значительным предпринимательским и финансовым  рисками. В этой связи анализ на предприятиях и в организациях должен быть не только важнейшим информационным элементом, но и главным инструментом планирования и прогнозирования. 

Необходимость оценки прибыльности хозяйственных операций, планирования финансового результата и минимизации наложенных платежей обусловлена большой вероятностью банкротства предприятия при принятии решений, не адекватных складывающейся обстановке.
Главной целью дипломной работы является оценка эффективности использования собственного капитала на примере ООО «Фирма «Смайл».

Исходя из цели исследования, задачи, которые способствуют достижению данной цели работы, заключаются в следующем:

· раскрыть содержание собственного капитала, изучить его структуру;

· провести анализ изменения структуры собственного капитала на примере ООО «Фирма «Смайл»;

· провести оценку обеспеченности предприятия собственными оборотными средствами;

· провести анализ формирования прибыли в ООО «Фирма «Смайл»;

· на основе проведенного анализа предложить рекомендации по повышению эффективности использования собственного капитала на исследуемом предприятии.

Работа проведена при использовании данных бухгалтерского баланса и других финансовых отчетов.

В связи с вышеперечисленными задачами определяется объект исследования, которым выступает ООО «Фирма «Смайл», основная сфера деятельности которого оптовая и розничная торговля продукцией производства «Проктер энд Гэмбл» и «Нестле».

1 СОБСТВЕННЫЙ КАПИТАЛ КАК ОБЪЕКТ ЭКОНОМИЧЕСКОГО ИССЛЕДОВАНИЯ

1.1 Сущность и структура собственного капитала предприятия

Собственный капитал предприятия является одной из важнейших характеристик экономической деятельности хозяйствующего субъекта. От эффективности использования собственного капитала зависит платежеспособность, конкурентоспособность предприятия. Соотношение собственного и заемного капитала определяет финансовую устойчивость хозяйствующего субъекта.

Собственный капитал предприятия включает различные по экономическому содержанию и принципам формирования и использования источники:

· уставный капитал;

· добавочный капитал;

· фонды накопления;

· средства целевого финансирования.

Уставный капитал предприятия формируется на основе вкладов учредителей предприятия в виде денежных средств, имущества, нематериальных и других активов, в размерах, определенных учредительными документами. Моментом фактического поступления взноса в уставный капитал предприятия являются:

· для денежных средств – дата зачисления денег на расчетный счет или внесения в кассу предприятия;

· материальных и нематериальных активов – дата составления акта приема-передачи основных средств, материальных и нематериальных активов или других документов, подтверждающих поступление указанных активов на предприятие.

Если говорить об аудиторской проверке уставного капитала, то полнота внесения вкладов учредителей в уставный капитал предприятия контролируется путем сопоставления его размера, записанного в учредительных документах и числящегося на бухгалтерском синтетическом счете 80 «Уставный капитал» с величиной задолженности по счету 75 «Расчеты с учредителями».

В случае изменения начально объявленного размера уставного капитала, эти изменения должны быть обязательно отражены в учредительных документах. 

Резервный капитал – это источник резервируемых средств на определенные цели /7/. Отчисления в резервный капитал осуществляются из прибыли на основании решения учредителей. Резервный капитал организации образуется в соответствии с действующим законодательством Российской Федерации и учредительными документами. Если в учредительных документах предприятия не предусмотрено создание резервного капитала, то предприятие не имеет права его создавать. Средства резервного капитала могут направляться на покрытие убытков организации за отчетный период или на погашение облигаций акционерного общества.

Добавочный капитал создается из следующих источников:

· за счет удорожания имущества в результате переоценки;

· за счет дополнительной эмиссии акций или повышения номинальной стоимости акций, за счет суммы разницы между продажной ценой и номинальной стоимостью акций, вырученной при реализации их по цене, превышающей номинальную стоимость, в акционерных обществах.

Фонды специального назначения (накопления, потребления и социальной сферы) предприятия могут создавать в соответствии с порядком регламентированным действующим законодательством и учредительными договорами.

Фонд предстоящих расходов и платежей создается при условии, если это оговорено в Положении об учетной политике и утвержден расчет отчислений и порядок использования этих средств по целевому назначению. При отсутствии этих документов создание резервов неправомерно. Созданные резервы должны при составлении годового отчета инвентаризироваться. Резерв на отпуска, на ремонт основных средств и другие могут иметь переходящее кредитовое сальдо в зависимости от количества лиц, не использовавших отпуска, либо незаконченные (переходящие сметы на капремонт) ремонтом объекты /13/.

Для характеристики такой статьи бухгалтерского баланса, как целевое финансирование, необходимо дать определение понятию «финансирование».

Финансирование – это процесс снабжения предприятий денежными средствами из каких-либо источников на целевые нужды.

Целевое финансирование – это источник средств для выполнения (проведения) целевых мероприятий.

Целевое финансирование может осуществляться в виде:

· полученных грантов;

· инвестиций, полученных от иностранных инвесторов на финансирование капитальных вложений производственного назначения;

· инвестиций, полученных при проведении инвестиционных конкурсов (торгов);

· средств или имущества, полученного на осуществление благотворительной деятельности.

Помимо перечисленных выше составляющих собственного капитала в третьем разделе бухгалтерского баланса отражена также величина нераспределенной прибыли. Для того, чтобы рассмотреть понятие «прибыль» необходимо охарактеризовать категории «доход», «расход», «выручка».

Доходы организации – увеличение экономических выгод в результате поступления активов (денежных средств, иного имущества) и (или) погашения обязательств, приводящее к увеличению капитала этой организации, за исключением вкладов участников.

Не являются доходами организации поступления от других юридических и физических лиц:

· суммы НДС, акцизов, налога с продаж, экспортных пошлин и иных обязательных аналогичных платежей;

- по договорам комиссии, агентским и иным аналогичным договорам в пользу комитента, принципала и т.п.;

· в порядке предварительной оплаты продукции, товаров, работ, услуг;

· авансов в счет оплаты продукции, товаров, работ, услуг;

· задатка;

· в залог, если по договору предусмотрена передача заложенного имущества залогодателю;

· в погашение кредита, займа, предоставленного заемщику.

Доходы организации в зависимости от и характера, условий получения и направлений деятельности организации подразделяются на доходы от обычных видов деятельности, прочие поступления.

Выручка от обычных видов деятельности определяется исходя из допущения временной определенности фактов хозяйственной деятельности /16/.

 Размер выручки определяется:

· по цене продукции (товара, работы, услуги), установленной договором;

· по цене продукции (товара, работы, услуги), по которой в сравнимых обстоятельствах организация обычно определяет выручку в отношении аналогичной продукции при отсутствии цены в договоре и невозможности ее установления по условиям договора.     

Доходами обычных видов деятельности являются: выручка от продажи продукции и товаров, поступления, связанные с выполнением работ, оказанием услуг (далее – выручка).

В организациях, предметом детальности которых является предоставление за плату во временное пользование своих активов по договору аренды, выручкой считаются поступления, получение которых связано с этой деятельностью.

В организациях, предметом деятельности которых является предоставление за плату прав, возникающих из патентов на изобретения, промышленные образцы и других видов интеллектуальной собственности, выручкой считаются поступления, получение которых связано с этой деятельностью.

В организациях, предметом деятельности которых является участие в уставных капиталах других организаций, выручкой считаются поступления, получение которых связано с этой деятельностью.

Доходы, полученные организацией от предоставления за плату во временное пользование своих активов, прав, возникающих из патентов на изобретения, промышленные образцы и других видов интеллектуальной собственности, и от участия в уставных капиталах других организаций, когда это не является предметом деятельности организации, относятся к операционным расходам.

Выручка принимается к учету в сумме, исчисленной в денежном выражении, равной величине поступления денежных средств и иного имущества и (или) величине дебиторской задолженности.

Если величина поступлений покрывает только часть выручки, то выручка, принимая к учету, определяется как сумма поступления и дебиторской задолженности.

Величина поступлений и дебиторской задолженности определяется:

- исходя из цены, установленной договором между организацией и покупателем или пользователем активов предприятия. Если цена не предусмотрена в договоре и не может быть установлена исходя из условий договора, то для определения величины поступлений применяется цена, по которой в сравниваемых обстоятельствах обычно организация определяет выручку в отношении аналогичной продукции;

- с учетом всех предоставленных организации по договору скидок;

- с учетом суммовой разницы, возникающей в случаях, когда оплата производится в рублях в сумме, эквивалентной сумме в иностранной валюте. Под суммовой разницей понимается разница между рублевой оценкой фактически поступившего в качестве выручки актива, выраженного в иностранной валюте.

Прочие поступления включают: операционные доходы, внереализационные доходы, чрезвычайные доходы.

Операционными доходами являются:

· поступления, связанные с предоставлением за плату во временное пользование активов организации;

· поступления, связанные с предоставлением за плату прав, возникающих из патентов на изобретения, промышленные образцы и других видов интеллектуальной собственности;

· поступления, связанные с участием в уставных капиталах других организаций (включая проценты и иные доходы по ценным бумагам);

· прибыль, полученная организацией в результате совместной деятельности (по договору простого товарищества);

· поступления от продажи основных средств и иных активов, отличных от денежных средств (кроме иностранной валюты), продукции, товаров;

· проценты, полученные за предоставление в пользование денежных средств организации, а также проценты за использование банком денежных средств, находящиеся на счете организации в этом банке в отчетном периоде.

Внереализационными доходами являются:

· штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договора, в суммах присужденных судом или признанных должником в соответствующем отчетном периоде;

· активы, полученные безвозмездно, в том числе по договору дарения (по рыночной стоимости);

· поступления и возмещение причиненных организации убытков;

· прибыль прошлых лет, выявленная в отчетном периоде;

· суммы кредиторской и дебиторской задолженности, по которым истек срок исковой давности в данном отчетном периоде;

· курсовые разницы;

· сумма до оценки активов (за исключением внеоборотных активов) в отчетном периоде;

· прочие внереализационные доходы в фактических суммах по мере образования.

К чрезвычайным доходам  относятся суммы страхового возмещения из других источников для покрытия убытков от стихийных бедствий, пожаров, национализации имущества и других чрезвычайных событий /7/. К чрезвычайным расходам относятся потери от стихийных бедствий, убыток в результате пожаров, аварий, национализации имущества и других чрезвычайных событий. 

Чрезвычайные доходы выделены в обособленную группу поступлений. Это связано с необходимостью определения степени влияния исключительных – чрезвычайных -  ситуаций на конечный финансовый результат деятельности организации. Чрезвычайные доходы признаются в бухгалтерском учете в фактических суммах по мере образования. 

Прочие поступления зачитываются на счет прибылей и убытков организации.

Выручка признается в бухгалтерском учете при наличии следующих условий:

· организация имеет право на получение этой выручки, вытекающее из конкретного договора или подтвержденное иным соответствующим образом;

· сумма выручки может быть определена;

· имеется уверенность в том, что в результате конкретной операции произойдет увеличение экономических выгод организации в случае, когда организация получила в оплату активов, либо отсутствует неопределенность в отношении получения активов;

· право собственности  на продукцию перешло от организации к покупателю или работа принята заказчиком – (услуга оказана);

· расходы, которые произведены или будут произведены в связи с этой операцией, могут быть определены.

Если какое-либо условие не выполняется, то речь может идти только о кредиторской задолженности, а не о выручке.

Организация может признать в бухгалтерском учете выручку от выполнения работ, услуг, продажи продукции с длительным циклом изготовления по мере готовности продукции, работы, услуги, или по завершению выполнения работы, оказания услуг, изготовления продукции в целом.

Выручка от выполнения конкретной работы, оказания конкретной услуги, продажи конкретного изделия признается в бухгалтерском учете по мере готовности, если возможно определить готовность работы, услуги, изделия. 

В отношении разных по характеру и условиям выполнения работ, оказания услуг, изготовления изделий организация может применять в одном отчетном периоде одновременно разные способы признания выручки, предусмотренные выше.

Если сумма выручки от продажи продукции, выполнения работы, оказания услуги не может быть определена, то она применяется к учету в размере признанных в учете расходов по изготовлению этой продукции (работы, услуги), которые будут впоследствии возмещены организации.

Арендная плата, лицензионные платежи за пользование объектами интеллектуальной собственности (когда это не является предметом деятельности организации) признаются в бухгалтерском учете исходя из допущения временной определенности фактов хозяйственной деятельности и условий соответствующего договора, порядка, установленного выше.

Выручка, операционные и внереализационные доходы, составляющие 5% и более от общей суммы доходов организации за отчетный период, показываются по каждому виду в отдельности.

Операционные и внереализационные доходы могут показываться в отчете о прибылях и убытках за минусом расходов, относящихся к этим доходам, когда:

· соответствующие правила бухгалтерского учета предусматривают или не запрещают такое отражение доходов;

· доходы и связанные с ними расходы, возникающие в результате одного и того же или аналогичного по характеру факта хозяйственной деятельности, не являются существенными для характеристики финансового положения организации. 

Доходы организации отражают ее конечные результаты. Валовой доход организации – часть выручки от реализации продукции, товаров финансово-хозяйственной деятельности организации. Эти доходы складываются в результате реализации продукции, выполненных работ и оказанных услуг, основных средств, нематериальных активов и прочих активов.

Расходами организации признается уменьшение экономических выгод в результате выбытия активов и (или) возникновение обязательств, приводящие к уменьшению капитала этой организации, за исключением уменьшения вкладов по решению участников /19/.

Не признается расходами организации выбытие активов:

· в связи с приобретением внеоборотных активов;

· вклады в уставные капиталы других организаций, приобретение акций и иных ценных бумаг не с целью перепродажи;

· по договорам комиссии, агентским и иным аналогичным договорам в пользу комитента, принципала и т.п.;

· в порядке предварительной оплаты, авансов, задатка;

· в погашение кредита, займа, полученных организацией.

В зависимости от характера, условий осуществления и направлений деятельности расходы организаций делятся на расходы по обычным видам деятельности и прочие расходы. 

Расходы по обычным видам деятельности принимаются к учету исходя из допущения временной определенности фактов хозяйственной деятельности.

Величина расходов определяется:

· из цены и условий договора;

· из цены, в которой в сравниваемых обстоятельствах организация обычно определяет расходы в отношении аналогичных материально-производственных запасов и иных ценностей, работ, услуг, при отсутствии цены в договоре и невозможности ее установления по условиям договора. 

Прочие расходы зачисляются на счет прибылей и убытков организации, кроме случаев, когда законодательством или правилами бухгалтерского учета установлен иной порядок.

При определении финансового результата признанные расходы по обычным видам деятельности принимаются в размере, уменьшенном:

· на величину незавершенного производства, определенного в соответствии с учетной политикой;

· на величину остатков готовой продукции на складе организации;

· на величину остатков отгруженной, но не реализованной продукции.

Прибыль показывает превышение доходов в результате финансово-хозяйственной деятельности организации (производства и реализации продукции, товаров, выполненных  работ и оказанных услуг) над расходами, связанными с осуществлением финансово-хозяйственной деятельности. Она используется для оценки эффективности работы предприятия, с одной стороны. А с другой стороны – для продолжения воспроизводственных процессов в организации:

· пополнения оборотных средств, необходимых для осуществления финансово-хозяйственной деятельности,

· стимулирование работников предприятия,

· приобретение сторонних услуг, необходимых предприятию для производственных и социальных нужд и т.д.

Прибыль определяется как разница между выручкой от реализации продукции (работ, услуг и товаров), а также другого имущества (в том числе основных средств) и суммой затрат трудовых, материальных и финансовых ресурсов, фактически произведенных в этой связи в отчетном периоде.

В случае выделения в отчете о прибылях и убытках видов доходов, каждый из которых в отдельности составляет 5 % и более от общей суммы доходов организации за отчетный год, в нем показывается соответствующая каждому виду часть расходов.

 Операционные и внереализационные расходы могут не показываться в отчете о прибылях и убытках, развернуто по отношению к соответствующим доходам, когда:

- соответствующие правила учета предусматривают или не запрещают такое отражение расходов.

- расходы и связанные с ними доходы, возникающие в результате одного и того же или аналогичного по характеру факта хозяйственной деятельности, не являются существенными для характеристики финансового положения организации. 

Прибыль от всех видов деятельности, полученная на предприятии в течение отчетного периода соответствует балансовой (валовой) прибыли.

Прибыль от реализации продукции, работ и услуг определяется как разница между выручкой от реализации продукции и НДС, акцизами, налогом на реализацию горюче-смазочных материалов, а также затратами на производство и реализацию продукции, работ и услуг:

Суммы, внесенные в бюджет или государственные внебюджетные фонды в виде санкций, не относятся к внереализационным расходам. Их источником является чистая прибыль.

1.2 Значение анализа собственного капитала на предприятии

Экономика Российской Федерации продолжает находиться в состоянии неустойчивого равновесия. Существенным затруднением в активизации анти​кризисной деятельности является отсутствие оперативной информации обоб​щающего характера для того, чтобы предприниматели могли уверенно вести свою работу.

Статистические и финансовые органы в настоящее время прекратили пуб​ликацию сводных балансов предприятий и организаций. Однако финансовая стабильность практически невозможна без системы информационного изуче​ния финансово-банковской сферы, без внедрения принципа «открытости ин​формации», являющегося фундаментальным для становления рыночной экономики. Кроме того, в нашей достаточно хозяйственной непредсказуемой обста​новке нужна не только достоверная оперативная информация, но и надежный диагностический анализ, который позволяет вскрывать глубокие и внешне не невидимые причины кризисной ситуации, а также проводить оценку надежно​сти партнера. В данном случае под надежностью партнера понимается его ус​пешная финансовая деятельность и устойчивое финансовое состояние.

Финансовая деятельность предприятия является частью хозяйственной деятельности и включает в себя все денежные отношения, связанные с произ​водством и реализацией продукции, воспроизводством основных и оборотных фондов, образованием и использованием доходов.

Для повышения эффективности деятельности любого предпрятия необходим объектив​ный анализ финансово-хозяйственной деятельности, который позволяет наибо​лее рационально распределить материальные, трудовые и финансовые ресурсы.

Анализ (без привязки его к хозяйственной деятельности и выделения в самостоятельную науку) существует с незапамятных времен, являясь весьма емким понятием, лежащим в основе всей практической и научной деятельности человека. Анализ представляет собой процедуру мысленного, а также часто и реального расчленения объекта или явления на части; процедурой, обратной анализу является синтез, с которым анализ часто сочетается в практической и познавательной деятельности.

В науке и на практике применяют различные виды анализа: математиче​ский, статистический, экономический и другие. Они отличаются объектами, целями и методикой исследования.

Выделению экономического анализа как самостоятельной отрасли науки содействовало развитие производственных отношений, наращивание объемов производства и т.д. Конкретно, экономический анализ на микроуровне - ана​лиз хозяйственной деятельности - применяется для изучения экономики от​дельных предприятий, Выделяют также финансовый анализ, основной целью которого является получение небольшого числа ключевых (наиболее информа​тивных) параметров, дающих объективную и точную картину финансового со​стояния предприятия, его прибылей и убытков, изменений в структуре активов и пассивов, в расчетах с дебиторами и кредиторами.

Финансовый анализ является существенным элементом финансового менеджмента и аудита. Практически все пользователи финансовых отчетов предприятий применяют методы финансового анализа для принятия решений.
Собственники анализируют финансовые отчеты с целью повышения доходности капитала, обеспечения стабильности положения фирмы. Кредиторы и инвесторы анализируют финансовые отчеты, чтобы минимизировать свои риски по займам и вкладам. Качество принимаемых решений в значительной степени зависит от качества их аналитического обоснования.
Введение нового Плана счетов бухгалтерского учета, приведение форм бухгалтерского учета и отчетности к большему соответствию требованиям международных стандартов вызывают необходимость использования новой методики финансового анализа, соответствующей условиям рыночной экономики. Такая методика нужна для обоснованного выбора делового партнера, определения степени финансовой устойчивости предприятия, оценки деловой активности и эффективности предпринимательской деятельности. Основным (а в ряде случаев и единственным) источником информации о финансовой деятельности делового партнера служит бухгалтерская отчетность, которая стала публичной. Отчетность предприятия в условиях рыночной экономики базируется на обобщении данных финансового учета и является информационным звеном, связывающим предприятие с обществом и деловыми партнерами – пользователями информации о его деятельности.
Субъектами анализа выступают как непосредственно, так и опосредованно заинтересованные в деятельности предприятия пользователи информации. К первой группе пользователей относятся собственники средств предприятия, заимодавцы (банки и пр.), поставщики, клиенты (покупатели), налоговые органы, персонал предприятия и руководство.
Каждый субъект анализа изучает информацию исходя из своих интересов. Так, собственникам необходимо определить увеличение или уменьшение доли собственного капитала и оценить эффективность использования ресурсов администрацией предприятия; кредиторам и поставщикам – целесообразность продления кредита, условия кредитования, гарантии возврата кредита; потенциальным собственникам и кредиторам – выгодность помещения в предприятие своих капиталов и т.д.
Вторая группа пользователей финансовой информации – это субъекты анализа, которые хотя непосредственно и не заинтересованы в деятельности предприятия, но должны по договору защищать интересы первой группы пользователей. Это – аудиторские фирмы, консультанты, биржи, юристы, пресса, ассоциации, профсоюзы.
В определенных случаях для реализации целей финансового анализа бывает недостаточно использовать лишь бухгалтерскую отчетность. Отдельные группы пользователей, например руководство и аудиторы, имеют возможность привлекать дополнительные источники (данные производственного и финансового учета). Тем не менее, чаще всего годовая и квартальная отчетность являются единственным источником внешнего финансового анализа.
Методика финансового анализа включает три взаимосвязанных блока:
1)  анализ финансовых результатов деятельности предприятия;

2)  анализ финансового состояния предприятия;

3)  анализ эффективности финансово-хозяйственной деятельности предприятия.

Основная цель финансового анализа – получение небольшого числа ключевых (наиболее информативных) параметров, дающих объективную и точную картину финансового состояния предприятия, его прибылей и убытков, изменений в структуре активов и пассивов, в расчетах с дебиторами и кредиторами. При этом аналитика и управляющего (менеджера) может интересовать как текущее финансовое состояние предприятия, так и прогноз на ближайшую или отдаленную перспективу, т.е. ожидаемые параметры финансового состояния.

Содержание конкретных целей финансового анализа существенно зависит от задач субъектов финансового анализа.
Цели анализа достигаются в результате решения определенного взаимосвязанного набора аналитических задач. Аналитическая задача представляет собой конкретизацию целей анализа с учетом организационных, информационных, технических и методических возможностей проведения этого анализа. Основными факторами являются объем и качество исходной информации. При этом надо иметь в виду, что периодическая финансовая отчетность предприятия – это лишь «сырая» информация, подготовленная в ходе выполнения на предприятии учетных процедур.
Чтобы принимать управленческие решения в области производства, сбыта, финансов, инвестиций и нововведений, руководству нужна постоянная осведомленность по соответствующим вопросам, возможная лишь в результате отбора, анализа, оценки и концентрации исходной «сырой» информации.
Основной принцип аналитического чтения финансовых отчетов – это дедуктивный метод, т.е. от общего – к частному. Но он должен применяться многократно. В ходе такого анализа как бы воспроизводится временная и логическая последовательность хозяйственных фактов и событий, направленность и сила влияния их на результаты деятельности.
Финансовый анализ является прерогативой высшего звена управленческих структур предприятия, способных влиять на формирование финансовых ресурсов и на потоки денежных средств. Эффективность или неэффективность частных управленческих решений, связанных с определением цены продукта, размера партии закупок сырья или поставок продукции, заменой оборудования или технологии, должна пройти оценку с точки зрения общего успеха фирмы, характера ее экономического роста и роста общей финансовой эффективности.
Основными функциями финансового анализа являются:
– объективная оценка финансового состояния, финансовых результатов, эффективности и деловой активности объекта анализа;

– выявление факторов и причин достигнутого состояния и полученных результатов;

– подготовка и обоснование принимаемых управленческих решений в области финансов;

– выявление и мобилизация резервов улучшения финансового состояния и финансовых результатов, повышения эффективности всей хозяйственной деятельности.

Основная цель финансового анализа – получение небольшого числа ключевых (наиболее информативных) параметров, дающих объективную и точную картину финансового состояния предприятия, его прибылей и убытков, изменений в структуре активов и пассивов, в расчетах с дебиторами и кредиторами. При этом аналитика и управляющего (менеджера) может интересовать как текущее финансовое состояние предприятия, так и его проекция на ближайшую или более отдаленную перспективу, т.е. ожидаемые параметры финансового состояния.
Исходной базой финансового анализа являются данные бухгалтерского учета и отчетности, аналитический просмотр которых должен восстановить все основные аспекты хозяйственной деятельности и совершенных операций в обобщенной форме, т.е. с необходимой для анализа степенью агрегирования.

Практика финансового анализа выработала основные методы чтения финансовых отчетов. Среди них можно выделить следующие:
– горизонтальный анализ;

– вертикальный анализ;

– трендовый анализ;

– метод финансовых коэффициентов;

– сравнительный анализ;

– факторный анализ.

Горизонтальный (временной) анализ – сравнение каждой позиции отчетности с предыдущим периодом.

Вертикальный (структурный) анализ – определение структуры итоговых финансовых показателей с выявлением влияния каждой позиции отчетности на результат в целом.

Трендовый анализ – сравнение каждой позиции отчетности с рядом предшествующих периодов и определение тренда, т.е. основной тенденции динамики показателя, очищенной от случайных влияний и индивидуальных особенностей отдельных периодов. С помощью тренда формируются возможные значения показателей в будущем, а, следовательно, ведется перспективный, прогнозный анализ.

Анализ относительных показателей (коэффициентов) – расчет отношений данных отчетности, определение взаимосвязей показателей.

Сравнительный (пространственный) анализ – это как внутрихозяйственное сравнение по отдельным показателям фирмы, дочерних фирм, подразделений, цехов, так и межхозяйственное сравнение показателей данной фирмы с показателями конкурентов, со среднеотраслевыми и средними общеэкономическими данными.

Факторный анализ – это анализ влияния отдельных факторов (причин) на результативный показатель с помощью детерминированных или стохастических приемов исследования. Причем факторный анализ может быть как прямым (собственно анализ), т.е. заключающимся в раздроблении результативного показателя на составные части, так и обратным (синтез), когда отдельные элементы соединяют в общий результативный показатель. /12/
Финансовое состояние может быть устойчивым, неустойчивым (пред​кризисным) и кризисным. Способность предприятия своевременно производить платежи, финансировать свою деятельность на расширенной основе, перено​сить непредвиденные потрясения и поддерживать свою платежеспособность в неблагоприятных обстоятельствах свидетельствует о его устойчивом финансо​вом состоянии, и наоборот.

Для обеспечения финансовой устойчивости предприятие должно обла​дать гибкой структурой капитала, уметь организовать его движение таким об​разом, чтобы обеспечить постоянное превышение доходов над расходами с це​лью сохранения платежеспособности и создания условий для само воспроизводства.

Следовательно, финансовая устойчивость предприятия - это способ​ность субъекта хозяйствования функционировать и развиваться, сохранять рав​новесие своих активов и пассивов в изменяющейся внутренней и внешней сре​де, гарантирующее его постоянную платежеспособность и инвестиционную привлекательность в границах допустимого уровня риска. Финансовое состояние предприятия, его устойчивость и стабильность зависят от результатов его производственной, коммерческой и финансовой дея​тельности. Если производственный и финансовый планы успешно выполняют​ся, то это положительно влияет на финансовое состояние предприятия. И, на​оборот, в результате недовыполнения плана по производству и реализации про​дукции происходит повышение ее себестоимости, уменьшение выручки и сум​мы прибыли и, как следствие, ухудшение финансового состояния предприятия и его платежеспособности. Следовательно, устойчивое финансовое состояние не является счастливой случайностью, а итогом грамотного, умелого управле​ния всем комплексом факторов, определяющих результаты хозяйственной дея​тельности предприятия.

Главная цель финансовой деятельности сводится к одной стратегиче​ской задаче увеличению активов предприятия. Для этого, оно должно посто​янно поддерживать платежеспособность и рентабельность, а также оптималь​ную структуру актива и пассива баланса.

Основные задачи анализа собственного капитала:

1. Своевременное выявление и устранение недостатков в финансовой деятельности, и поиск резервов улучшения финансового состояния предпри​ятия и его платежеспособности.

2. Прогнозирование возможных финансовых результатов, экономиче​ской рентабельности.

3. Разработка конкретных мероприятий, направленных на более эффек​тивное использование финансовых ресурсов и укрепления финансового состоя​ния предприятия.

Для оценки финансового состояния предприятия, его устойчивости ис​пользуются целые системы показателей, характеризующих:

- оптимальность структуры пассивов предприятия, его финансовую не​зависимость и степень финансового риска;

- оптимальность структуры активов предприятия и степень производ​ственного риска;

- оптимальность структуры источников формирования оборотных ак​тивов;

- платежеспособность и инвестиционную привлекательность предпри​ятия;

- риск банкротства (несостоятельности) субъекта хозяйствования. Анализ финансового состояния предприятия основывается главным об​разом на относительных показателях, так как абсолютные показатели баланса в условиях инфляции очень трудно привести в сопоставимый вид.

Относительные показатели анализируемого предприятия можно сравни​вать:

- с общепринятыми «нормами» для оценки степени риска и прогнозиро​вания возможности банкротства;

- с аналогичными данными других предприятий, что позволяет выявить сильные и слабые стороны предприятия и его возможности;

- с аналогичными данными за предыдущие годы для изучения тенденций улучшения или ухудшения финансового состояния предприятия.

В процессе финансового анализа используются определенные подходы, модели, специальные приемы.

Основополагающим в аналитической работе при оценке собственного капитала является способность ана​литика логически восстановить хозяйственные операции, нашедшие отражение в учете и отчетности, способность мысленно повторить работу бухгалтера в об​ратном порядке. Задача аналитика - представить, насколько это возможно, действитель​ность, которая воплощена в изучаемой информации, реконструировать в общем виде все или отдельные элементы информации. Для выполнения этой работы необходимо уметь понять действительность, зафиксированную хозяйственны​ми операциями, знать методику бухгалтерского учета, используемую при их отражении.

Кроме того, аналитик должен видеть взаимосвязь экономической теории, бухгалтерского учета, экономики, финансов, банковского дела и других специ​альных знаний. Он должен иметь определенные навыки аналитической работы, т.е. уметь извлекать информацию, обрабатывать ее, обобщать и делать выводы.

К особенностям финансового анализа следует отнести роль в нем челове​ческого фактора и бухгалтерского риска. Это обусловлено тем, что анализ явля​ется социальной наукой, и поэтому суждения об информации для анализа и сделанных на основании ее изучения рекомендациях не могут быть полными без учета влияния этих факторов.

Администрация, отдельные руководители или владельцы предприятия с помощью аналитической информации могут стремиться к достижению сле​дующих целей:

· получить кредит для обеспечения выживания предприятия в период финансовых трудностей;

· продать ценные бумаги на рынке с тем, чтобы обеспечить выживание, рост, сохранение кадров и т.п.;

· увеличить оплату труда администрации, работников или отразить в благоприятном свете результаты своей деятельности;

· помочь администрации в борьбе против попыток покупки предприятия другими собственниками (через скупку акций и т.п.);

·  обогатиться за счет собственников (например, акционеров);

·  увеличить доходы владельцев предприятия.

Большое значение имеет общий уровень достоверности и надежности источников информации для анализа. И если даже этот уровень достаточно вы​сок, аналитик должен помнить, что отдельные исключения происходили, про​исходят и, вероятно, будут происходить. Поэтому пользователи бухгалтерской и другой информации должны понимать, что имеются разнообразные риски:

- неизбежный риск, связанный с любым ориентированным на получение прибыли делом, - риск потерь, неблагоприятных условий, случайностей и т.д.;

- риск, связанный с доверием к бухгалтерским учетам, проверенным аудиторами;

- риск, связанный с человеческим фактором, а также с неточностями первичного и бухгалтерского учета, существованием альтернативных бухгалтерских методов, нечеткостью определяющих их критериев и, как следствие, использованием этих нечеткостей в практике предпри​ятий.

Отсутствие достоверного знания об использованных методах учета и строгости их применения может привести к большому разнообразию результатов, а, следовательно, и к высокой степени неопределенности.

 1.3 Источники информации для анализа собственного капитала

Основным источником информации для оценки собственного капитала  предприятия является годовой отчет. Он представ​ляет собой систему показателей, отражающих имущественное и финансовое положение организации на отчетную дату, а также финансовые результаты его деятельности за отчетный период.

Состав, содержание, требования и другие методические основы бухгал​терской отчетности регламентированы Положением по бухгалтерскому учету «Бухгалтерская отчетность организаций» (ПБУ 4/96), утвержденным приказом Минфина РФ от 8 февраля 1996 года № 10. Согласно этому Положению бухгал​терская отчетность состоит из образующих единое целое, взаимосвязанных бухгалтерского баланса, отчета о финансовых результатах и пояснений к ним. Бухгалтерская отчетность должна быть достоверной, полной, открытой для оз​накомления пользователей.

В составе годового бухгалтерского отчета предприятия представляют следующие формы:
– форма № 1 «Бухгалтерский баланс». В нем фиксируется стоимость (денежное выражение) остатков внеоборотных и оборотных активов капитала, фондов, прибыли, кредитов и займов, кредиторской задолженности и прочих пассивов. Баланс содержит обобщенную информацию о состоянии хозяйственных средств предприятия, входящих в актив, и источников их образования, составляющих пассив. Эта информация представляется «На начало года» и «На конец года», что и дает возможность анализа, сопоставления показателей, выявления их роста или снижения. Однако отражение в балансе только остатков не дает возможности ответить на все вопросы собственников и прочих заинтересованных служб. Нужны дополнительные подробные сведения не только об остатках, но и о движении хозяйственных средств и их источников. Это достигается подготовкой следующих форм отчетности: 

– форма № 2 «Отчет о прибылях и убытках»,

– форма № 3 «Отчет о движении капитала»,

– форма № 4 «Отчет о движении денежных средств»,

– форма № 5 «Приложение к бухгалтерскому балансу»,

– «Пояснительная записка» с изложением основных факторов, повлиявших в отчетном году на итоговые результаты деятельности предприятия, с оценкой его финансового состояния.

Бухгалтерский баланс является наиболее информативной формой для анализа и оценки финансового состояния. Баланс отражает состояние имущества, собственного капитала и обязательств хозяйствующего субъекта на определенную дату.
В отличие от балансов, используемых в планировании и анализе, бухгалтерский баланс представляет собой систему моментальных показателей, характеризующих состояние средств на определенную дату.
Баланс выделяют в самостоятельную отчетную единицу, дополнением которой является отчет, который расшифровывает данные, содержащиеся в балансе.
Баланс – это стержень, вокруг которого группируются остальные формы бухгалтерской отчетности, составляющие в совокупности бухгалтерский отчет.
Бухгалтерский баланс классифицируется по следующим признакам:
1. По времени составления:
– вступительный (на момент возникновения предприятия),

– текущий (на начало и конец анализируемого периода),

– ликвидационный (при ликвидации предприятия),

– разделительный (на момент разделения предприятия на насколькопредприятий),

– объединительный (на момент объединения предприятий в одно).

2. По источникам составления:
– инвентарный (на основе инвентарной описи),

– книжный (на основе книжных записей текущего учета),

– генеральный (на основании данных книжных записей и инвентаризации).

3. По объему информации:
– единичный (деятельность только одного предприятия),

– сводный (путем сложения сумм, числящихся на статьях нескольких единичных балансов).

4. По характеру деятельности:
– основной деятельности,

– неосновной деятельности.

5.По формам собственности:
– государственные,

– коллективные,

– частные,

– смешанные.

6. По объекту отражения:
– самостоятельные,

– структурных подразделений.

7.По способу очистки:
– баланс-брутто – это баланс, включающий в себя регулирующие статьи. Регулирующими статьями называются статьи, суммы по которым при определении фактической себестоимости (или остаточной стоимости) средств вычитаются из сумм других статей;

– баланс-нетто – это баланс, из которого исключены регулирующие статьи. Исключение из баланса регулирующих статей называется очисткой. Баланс-нетто обычно составляется при анализе финансового положения предприятия, для упрощения расчета.

Виды средств в балансе отражены не с позиций качества, а со стоимостной стороны. Информация в балансе дается в одном измерителе – денежном.
Группировка и обобщение информации в балансе осуществляется с целью контроля и управления финансовой деятельностью.
Отсюда следует, что бухгалтерский баланс есть способ экономической группировки и обобщенного отражения состояния средств по видам и источникам их образования на определенный момент времени в денежном измерителе.
Общий итог баланса называется валютой баланса и характеризует размер средств хозяйствующего субъекта.
Одним из показателей финансового положения предприятия является ликвидность средств, т.е. скорость превращения средств в реальные деньги. Поэтому доминирующим признаком при характеристике активов является их ликвидность. В современных российских балансах отдается предпочтение признаку возрастающей ликвидности. Актив начинается с характеристики внеоборотных, а затем оборотных активов. Внеоборотные активы приобретаются предприятием не для продажи, они не предназначены для быстрого превраще​ния в реальные деньги; они имеют либо длительный срок использования, либо длительный срок окупаемости, а также к ним относятся активы, способные приносить доход длительный период. Они представлены нематериальными активами, основными средствами, незавершенным строительством, доходными вложениями и долгосрочными финансовыми вложениями.
Оборотные активы предназначены для реализации или потребления. Они расположены по возрастающей ликвидности, т.е. в порядке возрастания скорости превращения этих активов в денежную форму. Оборотные активы включают следующие группы: запасы, дебиторскую задолженность, краткосрочные финансовые вложения и денежные средства, прочие оборотные активы.
Пассив используется для характеристики состава и состояния источников формирования средств и их назначения.
Информация об источниках группируется:
– характеру закрепления,

– сроку использования.

По характеру закрепления источники средств делятся на собственные и заемные. По срокам использования – а долгосрочные и краткосрочные.
Основной состав источников средств отражен в разделе 3 «Капитал и резервы». Это источник долгосрочного использо​вания. Первое место занимает уставный капитал, который является наиболее постоянной частью баланса.
Наряду с источником долгосрочного использования у предприятия имеются собственные источники краткосрочного периода формирования и использования: «Задолженность участниками по выплате доходов», «Доходы будущих периодов», «Резерв предстоящих расходов и платежей».
Долгосрочные пассивы относятся к источникам долгосрочного использования, но это заемные средства.
Краткосрочные пассивы дают информацию о заемных краткосрочных кредитах и займах и о кредиторской задолженности, подлежащих погашению в течение года.
Таким образом, активы дают определенное представление об экономических ресурсах или потенциале хозяйствующего субъекта по осуществлению будущих затрат.
Обязательства (пассивы) показывают объем средств, полученных хозяйствующим субъектом, и их источники, а активы – как хозяйствующий субъект использовал полученные средства.
В балансе помимо средств, используемых в кругообороте, дается информация о средствах, которые могут «выпадать» из оборота в результате их неэффективного использования, – это убытки. Информация по ним дается по периодам их воз​никновения, т.е. прошлых лет или отчетного года.
Баланс позволяет оценить эффективность размещения капитала, его достаточность для текущей и будущей хозяйственной деятельности, оценить размер и структуру заемных источников и эффективность их привлечения.

Баланс - это наиболее важная форма бухгалтерской отчетности, показы​вающая состояние средств организации в денежной оценке на определенную дату /25/. Эти средства классифицируются по составу, источникам формирования, размещению, юридической принадлежности и т.д.

Бухгалтерский баланс состоит из двух равновеликих частей: в одной от​ражаются средства по их составу (основные средства, производственные запа​сы, готовая продукция, касса и т.д.), а в другой - по источникам формирования (уставный капитал, ссуды банка, задолженность поставщика и т.д.). Первая часть баланса называется активом, а вторая - пассивом. Важнейшей особенно​стью бухгалтерского баланса является равенство итогов актива и пассива, по​скольку и в активе и в пассиве отражается одно и тоже - хозяйственные средст​ва организации, но с разных сторон: в активе показываются состав средств, а в пассиве - источники, за счет которых они сформированы. Каждый элемент ак​тива и пассива (вид средств или источников) называют статьей баланса. Статьи баланса, как в активе, так и в пассиве разделены на три раздела. Каждая строка баланса имеет свой порядковый номер, что облегчает ее нахождение и ссылки на отдельные статьи. Источник информации для составления баланса - бухгал​терские счета.

Основное различие американского бухгалтерского баланса от российско​го заключается в том, что расположение статей в западном варианте основано на принципе ликвидности, а у нас - наоборот, переход от трудно ликвидных ак​тивов к срочно ликвидным.

Раздел I актива «Внеоборотные активы» включает нематериальные акти​вы, основные средства, незавершенные капитальные вложения и долгосрочные финансовые вложения. Внеоборотные активы в общем виде представляют со​бой средства, которые используются организацией в своей деятельности более одного года. В разделе II актива «Оборотные активы» отражаются средства ор​ганизации, используемые ею, как правило, в течение одного года. Структура данного раздела весьма неоднородна. Можно выделить следующие основные группы оборотных активов; товарно-материальные ценности, дебиторская за​долженность, краткосрочные финансовые вложения и денежные средства. Раз​дел Ш актива «Убытки» предназначен для показа убытков. На покрытие убыт​ков могут быть направлены чистая прибыль, средства резервного капитала, средства фондового накопления и других фондов, часть добавочного капитала,

В разделе IV пассива баланса «Капитал и резервы» отражаются источни​ки собственных средств предприятия: уставный капитал, добавочный капитал, резервный капитал, фонды накопления, фонд социальной сферы, целевые фи​нансирования и поступления, нераспределенная прибыль прошлых лет, нераспределенная прибыль отчетного года. В разделе V пассива баланса «Долго​срочные пассивы» отражаются заемные средства (в том числе кредиты банков, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев после отчетной даты и прочие займы, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев после от​четной даты) и прочие долгосрочные пассивы. Предприятия получают долго​срочные заемные средства в основном на затраты по техническому совершен​ствованию и улучшению организации производства, на техническое перевоо​ружение, механизацию и внедрение новой техники, затраты на выкуп имущест​ва и т.п. В составе источника средств раздела VI баланса «Краткосрочные пас​сивы» большой удельный вес занимает группа «Кредиторская задолженность».

Кредиторы - юридические и физические лица, перед которыми данная организация имеет определенную задолженность /13/. Сумма этой задолженности называется кредиторской. Она возникает, как правило, вследствие существую​щей системы расчетов, когда долг одной организации другой погашается по ис​течении определенного периода после возникновения задолженности. Напри​мер, отпущенные покупателю товарно-материальные ценности или оказанные услуги оплачиваются после получения ценностей или оказания услуг. Креди​торская задолженность часто возникает в тех случаях, когда организация сна​чала отражает у себя в учете возникновение задолженности (перед работниками по оплате труда, перед бюджетом и т.д.), а по истечении определенного време​ни погашает эту задолженность (выплачивает заработную плату из кассы, пере​числяет деньги в бюджет с расчетного счета и т.п.). Иногда кредиторская за​долженность является следствием несвоевременного выполнения организацией (по разным причинам) своих обязательств.

Отчет о финансовых результатах и их использовании (форма №2) являет​ся важной составной частью бухгалтерской отчетности. По статье «Выручка (нетто) от реализации товаров, работ, услуг (за минусом НДС, акцизов и анало​гичных обязательных платежей)» этого документа показывается выручка от реализации готовой продукции (работ, услуг) при определении финансовых ре​зультатов от реализации этих ценностей по моменту их отгрузки (выполнения) и предъявления покупателям расчетных документов.

В разделе I «Движение заемных средств» формы №5 показаны наличие и движение средств, взятых в долг, как в виде банковских кредитов, так и у дру​гих организаций, с подразделения на долгосрочные и краткосрочные. Состоя​ние и движение дебиторской и кредиторской задолженности предприятия пока​заны в разделе II «Дебиторская и кредиторская задолженность».

В пояснительной записке приводится информация, не нашедшая отраже​ния в формах годовой бухгалтерской отчетности, а также расшифровываются данные статей, которые занимают существенную долю в общей сумме итогов форм .№1 и №2. Существенной является сумма, отношения которой к общему итогу соответствующих данных составляет не менее пяти процентов. В поясни​тельной записке приводятся основные показатели деятельности предприятия, главные факторы, повлиявшие на финансово-хозяйственные результаты рабо​ты.

Бухгалтерский баланс и отчет о финансовых результатах и их использо​вании являются документами внешней отчетности предприятия. Эти докумен​ты подготавливаются, как правило, ежеквартально и определяют наименьший интервал анализа /25/.

При необходимости углубления анализа используются данные о структу​ре затрат (журнал-ордер №10), данные о среднесписочной численности и фонде заработной платы, приложение к годовому балансу предприятия (форма №5) и другие.

Общепринятые принципы бухгалтерского учета предусматривают сопос​тавимость финансовых отчетов текущего и предшествующего периодов. Ценности результатов горизонтального анализа существенно снижается в условиях инфляции, но эти данные можно использовать при межхозяйственных сравнениях. Цель горизонтального анализа состоит в том, чтобы выявить абсолютные и относительные изменения различных статей баланса за определенный период, дать оценку этим изменениям.

Вариантом горизонтального анализа является анализ тенденций развития (трендовый анализ), при котором каждая позиция отчетности сравнивается с рядом предыдущих периодов и определяется тренд, т.е. основная тенденция динамики показателя, очищенная от случайных влияний и индивидуальных особенностей периодов. Этот анализ очень важен, так как носит перспективный прогнозный характер и позволяет выявить глубокие структурные изменения.

Расчет и анализ динамики финансовых ресурсов, находящихся в распо​ряжении коммерческой организации, в общей сумме и в разрезе основных групп позволяют сделать лишь самые общие выводы о его имущественном по​ложении. Вертикальный анализ есть иное представление отчетной формы в ви​де относительных показателей /5/. Такое представление позволяет выявить удель​ный вес каждой статьи, например, баланса, в общем итоговом показателе, при​нимаемом за 100% и оценить его изменения. С помощью вертикального анали​за можно проводить межхозяйственные сравнения предприятий, а относитель​ные показатели сглаживают негативное влияние инфляционных процессов, ко​торые могут существенно искажать абсолютные показатели финансовой отчет​ности и тем самым затруднять их сопоставление в динамике.

Для осуществления производственной и других видов деятельности каждый субъект хозяйствования располагает определенными финансовыми ресурсами: денежными средствами, поступающими за реализованную продукцию (товары, работы, услуги); кредитами банков и займами, временно привлеченными средствами – задолженностью поставщикам и другим кредиторам, временно свободными средствами специальных фондов и др. Все эти средства необходимо рационально и эффективно использовать. /15/
Развитие рыночных отношений поставило хозяйствующие субъекты различных организационно-правовых форм в такие жесткие экономические условия, которые объективно обусловливают проведение ими сбалансированной заинтересованной политики по поддержанию и укреплению финансового состояния, его платежеспособности и финансовой устойчивости. Оценка финансового состояния является частью финансового анализа. Она характеризуется определенной совокупностью показателей, отраженных в балансе по состоянию на определенную дату. Финансовое состояние характеризует в самом общем виде изменения в размещении средств и источников их покрытия. 

Финансовое состояние является результатом взаимодействия всех производственно-хозяйственных факторов.
Финансовое состояние проявляется в платежеспособности хозяйствующего субъекта, в способности вовремя удовлетворять платежные требования поставщиков в соответствии с хозяйственными договорами, возвращать кредиты, выплачивать зарплату, вносить платежи в бюджет. /10/
Финансовое положение предприятия зависит от результатов его производственной, коммерческой и финансовой деятельности. Бесперебойный выпуск и реализация высококачественной продукции положительно влияют на финансовое положение. Сбои в производственном процессе, ухудшение качества продукции, затруднения с ее реализацией ведут к уменьшению поступления средств на счета предприятия, в результате чего ухудшается его платежеспособность. Существует и обратная связь, так как отсутствие денежных средств может привести к перебоям в обеспеченности материальными ресурсами, а, следовательно, и в производственном процессе.
На практике нередко возникают ситуации, когда даже хорошо работающее предприятие испытывает финансовые затруднения, связанные с недостаточно рациональным размещением и использованием имеющихся финансовых ресурсов. Поэтому финансовая деятельность должна быть направлена на обеспечение систематического поступления и эффективного использования финансовых ресурсов, соблюдение расчетной и кредитной дисциплины, достижение рационального соотношения собственных и заемных средств, финансовой устойчивости с целью эффективного функционирования предприятия. Следовательно, финансовое положение предприятия является результатом взаимодействия не только совокупности производственно-экономических факторов, но и всех элементов его финансовых отношений. /8/
Финансовое состояние предприятия выражается в соотношении структур его активов и пассивов, т.е. средств предприятия и их источников. Основная задача анализа финансового состояния – определение качества финансового состояния, изучение причин его улучшения или ухудшения за период, подготовка рекомендаций по повышению финансовой устойчивости и платежеспособности предприятия.
Целью анализа финансового состояния субъекта хозяйствования является определение будущих финансовых условий его функционирования. Различают внутренний и внешний анализ финансового положения.
Внутренний анализ осуществляется для нужд управления предприятием. Его результаты используются также для планирования, контроля и прогноза финансового состояния. Внешний анализ производится всеми субъектами анализа, использующими публикуемую информацию. Содержание этого анализа определяется интересами собственников финансовых ресурсов и контролирующих органов.
Основными задачами как внутреннего, так и внешнего анализа являются:

– общая оценка финансового положения и факторов его изменения;


– изучение соответствия между средствами и их источниками, рациональности размещения и эффективности использования финансовых результатов;


– соблюдение финансовой, расчетной и кредитной дисциплины;


– определение ликвидности и финансовой устойчивости предприятия;


– долгосрочное и краткосрочное прогнозирование устойчивости финансового положения.

Для решения этих задач изучаются:

– наличие, состав и структура средств предприятия; причины и последствия их изменения;


– наличие, состав и структура источников средств предприятия; причины и последствия их изменения;


– состояние, структура и изменения долгосрочных активов;


– наличие, структура текущих активов в сферах производства и обращения, причины и последствия их изменения;


– ликвидность и качество дебиторской задолженности;


– платежеспособность и финансовая гибкость;


– эффективность использования активов и окупаемость инвестиций.

Кроме того, решаются и другие задачи. Например, важнейшей задачей внутреннего анализа является оценка ситуации, определяющей возможность получения внешнего финансирования. Для этого изучается общая потребность предприятия в финансовых ресурсах, в том числе в заемных, степень делового риска, результаты переговоров с собственниками капитала.

При внешнем анализе изучается реальная стоимость имущества предприятия, делается прогноз будущих финансовых поступлений, структуры капитала, уровня и тенденций изменения дивидендов и т. п. /14/
Основными источниками информации для анализа финансового состояния хозяйствующего субъекта являются:
– информация о технической подготовке производства,

– нормативная информация,

– плановая информация (бизнес-план),

– хозяйственный (экономический) учет (оперативный (оперативно-технический) учет, бухгалтерский учет, статистический учет),

– отчетность (публичная финансовая бухгалтерская отчетность (годовая), квартальная отчетность (непубличная, представляющая собой коммерческую тайну), выборочная статистическая и финансовая отчетность (коммерческая отчетность, производимая по специальным указаниям), обязательная статистическая отчетность),

– прочая информация (публикации в прессе, опросы руководителя, экспертная информация).

На основе изучения баланса внешние пользователи принимают решения о целесообразности и условиях ведения дел с данным хозяйствующим субъектом; оценивают кредитоспособность хозяйствующего субъекта как заемщика; оценивают возможный риск своих вложений, целесообразность приобретения акций.
В полном объеме финансовой информацией может воспользоваться только руководство хозяйствующего субъекта. Руководство хозяйствующего субъекта анализирует финансовое состояние с целью повышения доходности капитала и обеспечения стабильности положения хозяйствующего субъекта. На основе этой информации принимаются управленческие решения в области производства, сбыта, финансов, инвестиций, нововведений. 

2 ОЦЕНКА ЭФФЕКТИВНОСТИ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ СОБСТВЕННОГО КАПИТАЛА В ООО «ФИРМА «СМАЙЛ»

2.1 Краткая характеристика ООО «Фирма «Смайл»

Основная сфера деятельности ООО «Фирма «Смайл»  - оптовая и розничная торговля продукцией производства «Проктер энд Гэмбл» и «Нестле». 

Объявленный уставный капитал предприятия составляет 7010 тыс. руб., оплаченный уставный капитал – 7010 тыс. руб. 

Уставный капитал Общества формируется за счет:

· имущественных и денежных вкладов участников Общества;

· безвозмездно переданных участниками и иными физическими и юридическими лицами средств;

· интеллектуальной собственности участников.

Частично уставный капитал Общества может формироваться за счет прибыли от хозяйственной деятельности Общества.

Основной деятельностью Общества является наиболее полное удовлетворение потребностей предприятий, общественных организаций и частных лиц в недостающих товарах и услугах.

Общество создано для осуществления следующих видов деятельности:

· торгово-закупочная деятельность;

· оптово-розничная торговля;

· коммерческо-посредническая деятельность;

· оказание дилерских и дистрибьюторских услуг;

· оказание услуг по хранению и складскому обслуживанию;

· проведение монтажных и дизайнерско - оформительских работ.

Общество имеет филиалы в городах Чебоксары, Киров, Набережные Челны, Бугульма. 

Общество создает резервный фонд в размере 15% уставного капитала. Резервный фонд образуется за счет 5% отчислений части прибыли до достижения фондом указанного размера. Резервный фонд предназначен для покрытия убытков и непредвиденных расходов Общества. Полностью или частично израсходованный резервный фонд подлежит восстановлению до полного размера. 

Назначение, размеры, принципы и источники образования, порядок использования фондов, равно как и принципы и порядок распределения выручки от реализации и исчисления прибыли, получаемой в результате деятельности Общества, определяется Общим собранием участников.

Имущество ООО «Фирма «Смайл» формируется за счет взносов участников Общества, других граждан, юридических лиц, доходов от реализации товаров и услуг, амортизационных отчислений, а также за счет кредитов и средств, полученных от продажи приобретенных ценных бумаг, иных поступлений, не запрещенных законом.

Собственностью ООО «Фирма «Смайл» является производимая им продукция, приобретенное имущество, полученные доходы, а также имущество создаваемых ею юридических лиц в соответствии с ее долевым участием.

Общество имеет право продавать и передавать другим юридическим лицам, обменивать, сдавать в аренду, предоставлять бесплатно во временное пользование, либо взаймы здания, сооружения, оборудование, транспортные средства, сырье и другие материальные ценности, а также списывать их с баланса в соответствии с действующим законодательством.

ООО «Фирма «Смайл» работает на принципах самофинансирования и самоокупаемости.

Отношения Общества с другими юридическими и физическими лицами строятся на основе договоров. 

ООО «Фирма «Смайл» самостоятельно планирует свою производственно-финансовую деятельность и социальное развитие.

Общество в своей деятельности имеет право:

· заключать договоры на выполнение работ и оказание услуг с предприятиями всех форм собственности;

· создавать в установленном порядке производственные участки, предприятия общественного питания, торговые и иные хозяйственные подразделения;

· открывать фирменные магазины или отделы (секции) в государственных, частных магазинах и другие торговые предприятия;

· привлекать в своей деятельности для участия граждан, временные творческие и производственные коллективы на условиях договоров с обусловленной оплатой;

· совершать сделки и юридические действия, в том числе договоры купли-продажи, подряда, аренды, займа, хранения, поручения и комиссии, мены, субсидирования, кредитования, совместной деятельности и др.;

· получать в пользование в установленном порядке необходимые здания, помещения, оборудование и другое имущество, относящееся к основным капиталам;

· приобретать продукцию производственно-технического назначения, сырье и материалы, сельскохозяйственную продукцию, товары народного потребления, необходимые для осуществления деятельности Общества;

· получать в установленном порядке долгосрочные и краткосрочные рублевые и валютные кредиты банков;

· реализовывать свое имущество, выполнять работы и предоставлять услуги по ценам и тарифам, установленным Обществом по договоренности с заказчиком;

· проводить и участвовать во всесоюзных и международных выставках, ярмарках, аукционах и т.д.;

· быть истцом и ответчиком в суде;

· осуществлять иные права, прямо не запрещенные действующим законодательством.

Деятельность ООО «Фирма «Смайл» прекращается по решению Общего собрания участников или по решению суда в установленных законодательством случаях. Прекращение деятельности Общества может осуществляться в форме ликвидации или реорганизации.

2.2 Анализ структурной динамики собственного капитала 

ООО «Фирма «Смайл»

Известно, что собственный капитал предприятия, также как и заемные источники формирования средств, представлен в пассиве бухгалтерского баланса предприятия. В связи с этим, на наш взгляд, целесообразно провести анализ разделов и отдельных статей пассива баланса ООО «Фирма «Смайл», который отражен в приложениях А и Б. Результаты анализа оформим в таблице 1.

Таблица 1 – Аналитическая группировка пассива баланса ООО «Фирма «Смайл» за период с 2001 по 2003 гг.

	Пассив баланса
	На начало 2001 г.
	На начало 2002 г.
	На начало 2003 г.
	Абсолютное отклонение (2003 г. по сравнению с 2001 г.), тыс. руб.
	Темп роста, раз

	
	тыс. руб.
	в процентах 
	тыс. руб.
	в процентах 
	тыс. руб.
	в процентах 
	
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9

	1 Источники имущества  всего
	16652
	100
	30864
	100
	79095
	100
	62443
	4,8

	1.1 Собственный капитал
	1869
	11,2
	6833
	22,1
	11733
	14,8
	9864
	6,3

	1.2 Заемный капитал
	14783
	88,8
	24031
	77,9
	67362
	85,2
	52579
	4,6

	1.2.1 Долгосрочные обязательства
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-


Продолжение таблицы 1
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9

	1.2.2 Краткосрочные кредиты и займы
	5836
	35,1
	12836
	41,6
	32990
	41,7
	27154
	5,7

	1.2.3 Кредиторская задолженность
	4852
	29,1
	11030
	35,7
	34207
	43,3
	29355
	7,1

	1.2.4 Задолженность учредителям по выплате доходов
	4095
	24,6
	165
	0,6
	165
	0,2
	-3930
	0,04


По результатам анализа, сгруппированным в таблице 1, можно сделать следующие выводы. Если сравнивать период с 2001 по 2003 гг., то значительно увеличились источники финансирования средств (в 4,8 раза). Это означает, что предприятие мощными темпами наращивает свой производственный потенциал. Кроме того, положительным фактором является то, что собственный капитал вырос большими темпами по сравнению с заемным капиталом (6,3 раза против 4,6 раз). Темп роста собственного капитала опережает также темп роста источников средств (6,3 раза против 4,8 раз). Отметим, что максимальный темп роста собственного капитала наблюдался в 2002 г. – 3,7 раза (6833 / 1869). Вместе с тем негативным является значительный рост кредиторской задолженности (в 7,1 раза), который опережает темп роста собственного капитала. 

Что касается структуры источников имущества, то здесь наблюдается не совсем положительная ситуация. Собственный капитал занимает незначительную долю в общей структуре капитала. Вместе с тем, доля собственного капитала увеличилась в 2003 г. по сравнению с 2001 г. (с 11,2 % до 14,8 %). Как видно из результатов анализа, увеличение доли собственного капитала составило 3,6 %. Следует отметить, что максимальное значение этот показатель принял в 2002 г. – он составил 22,1 %. Наблюдающееся резкое снижение доли собственного капитала в общем итоге баланса в 2003 г. по сравнению с 2002 г. с 22,1 % до 14,8 %) является негативным.

Для того, чтобы выявить за счет каких источников произошло увеличение собственного капитала в ООО «Фирма «Смайл» необходимо провести постатейный анализ раздела III «Капитал и резервы» бухгалтерского баланса, отраженного в приложении А. Результаты данного анализа сгруппируем в таблице 2.

Таблица 2 – Аналитическая группировка статей собственного капитала ООО «Фирма «Смайл» за период с 2001 по 2003 гг.

	Собственный капитал
	На начало 2001 г.
	На начало 2002 г.
	На начало 2003 г.
	Абсолютное отклонение (2003 г. по сравнению с 2001 г.), тыс. руб.
	Темп роста, раз

	
	тыс. руб.
	в процентах 
	тыс. руб.
	в процентах 
	тыс. руб.
	в процентах 
	
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9

	Уставный капитал
	10
	0,5
	4010
	58,7
	7010
	59,7
	7000
	701

	Добавочный капитал
	112
	6,0
	112
	1,6
	112
	1,0
	-
	-

	Резервный капитал
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Целевое финансирование
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-


Продолжение таблицы 2

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9

	Нераспределенная прибыль прошлых лет
	1747
	93,5
	1625
	23,8
	4611
	39,3
	2864
	1,6

	Нераспределенная прибыль (убыток) отчетного года
	-
	-
	1086
	15,9
	-
	-
	-
	-

	Итого
	1869
	100
	6833
	100
	11733
	100
	9864
	5,3


Как видно из таблицы, прирост собственного капитала в ООО «Фирма «Смайл» за анализируемый период произошел в основном за счет роста уставного капитала, который вырос на 7000 тыс. руб. (с 0,5% в 2001 г. до 59,7 % в 2003 г.). Увеличение собственного капитала в 5,3 раза обусловлено также повышением величины прибыли предприятия, общее изменение которой составило 2864 тыс. руб. Добавочный капитал, образующийся, как правило, в результате переоценки основных средств или эмиссии дополнительных акций, не изменился за анализируемый период. 

На наш взгляд, для более наглядной оценки постатейного изменения собственного капитала целесообразно представить увеличение собственного капитала в виде диаграммы. Как видно из рисунка 1, в 2001 г. на анализируемом предприятии наибольший удельный вес (93,5 %) в общей структуре собственного капитала занимала нераспределенная прибыль. К 2003 г. доля нераспределенной прибыли сократилась до 39,3% при одновременном увеличении доли уставного капитала. Таким образом, на конец анализируемого периода в ООО «Фирма «Смайл» основная часть собственных средств представлена в виде уставного капитала. Подобную картину подтверждает и рисунки 2,3.
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Следует отметить, что привлечение заемных средств в оборот предприятия – явление нормальное. Это содействует временному улучшению финансового состояния при условии, что они не замораживаются на продолжительное время в обороте и своевременно возвращаются /19/. В противном случае может возникнуть просроченная кредиторская задолженность, что в конечном итоге приводит к выплате штрафов и ухудшению финансового состояния.
Наиболее обобщающим показателем финансовой устойчивости является излишек или недостаток источников средств для формирования запасов и затрат, получаемый в виде разницы величины источников средств и величины запасов и затрат /25/. При этом имеется в виду обеспеченность определенными видами источников (собственными, кредитными и другими заемными), поскольку достаточность суммы всех возможных видов источников (включая [image: image2.wmf]Рисунок 2 - Структура собственного капитала 
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краткосрочную кредиторскую задолженность и прочие пассивы) гарантирована тождественностью итогов актива и пассива баланса.
Общая величина запасов и затрат предприятия равна  сумме строк 210 и 220 раздела II актива баланса, отраженного в приложении А.

2.3 Анализ обеспеченности предприятия собственными оборотными средствами

Для характеристики источников формирования запасов и затрат используются несколько показателей, отражающих различную степень достаточности разных видов источников, в том числе собственных средств. Используя данные бухгалтерского баланса ООО «Фирма «Смайл» с 2001 по 2003 гг., рассчитаем показатели, оценивающие источники формирования запасов и затрат за указанный период.

1. Наличие собственных оборотных средств, равное разнице величины источников собственных средств и величины внеоборотных активов:

Ec = Иc – F   ,                                                           (1)
где   Иc – источники собственных средств;

F – основные средства и иные внеоборотные активы.

На начало 2001 г.: Ес = 1869 – 1573 = 296 тыс. руб.,

на начало 2002 г.:   Ес = 6833 – 3357 = 3476 тыс. руб.,

на начало 2003 г.: Ес = 11733 – 5240 = 6493 тыс. руб.

Как видно из определения данного коэффициента величина собственных оборотных средств должна увеличиваться. Это будет характеризовать рост доли собственного капитала, приходящегося на оборотный капитал. В ООО «Фирма «Смайл» величина собственных оборотных средств значительно увеличилась за анализируемый период (с 296 тыс. руб. до 6493 тыс. руб). Общий рост составил 6197 тыс. руб. (6493 – 296), а темп роста составил 21,9 раза (6493 / 296). Подобное изменение величины собственных оборотных средств характеризует эффективную деятельность предприятия и свидетельствует о соблюдении в ООО «Фирма «Смайл» минимального условия финансовой устойчивости – наличия собственных оборотных средств в значительном размере.

Для того чтобы сравнить тенденции изменения собственного капитала и собственных оборотных средств обратимся к рисунку 3. Как видно из рисунка, динамика изменения собственного капитала и собственных оборотных средств примерно одинакова.

2. Наличие собственных и долгосрочных заемных источников формирования запасов и затрат, получаемое из предыдущего показателя увеличением на сумму долгосрочных и среднесрочных кредитов и заемных средств:

ET  = (Иc + KT) – F  = Ес + KT  ,                              (2)

где   Иc – источники собственных средств;

KT  - долгосрочные  и среднесрочные кредиты и заемные средства;

F – основные средства и иные внеоборотные активы.

На начало 2001 г.: ЕТ = 296 + 0 = 296 тыс. руб.,
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на начало 2002 г.:  ЕТ = 3476 + 0 = 3476  тыс. руб.,

на начало 2003 г.:  ЕТ = 6493 + 0 = 6493  тыс. руб.

Поскольку в ООО «Фирма «Смайл» отсутствуют долгосрочные источники финансирования (долгосрочные кредиты и займы), то величина собственных оборотных средств равна величине собственных и долгосрочных заемных источников формирования запасов и затрат. В связи с этим динамика изменения последнего показателя аналогична динамике изменения собственного оборотного капитала и также является положительной.

3. Общая величина основных источников формирования запасов и затрат, равная сумме предыдущего показателя и величины краткосрочных кредитов и заемных средств:

E(  = (Иc + KT) – F  + kt  = ET  + kt  ,                        (3)

где   Иc – источники собственных средств;

KT  - долгосрочные  и среднесрочные кредиты и заемные средства;

F – основные средства и иные внеоборотные активы;

kt -  краткосрочные кредиты и заемные средства.

На начало 2001 г: E( = 296 + 5836 = 6132 тыс. руб.,

на начало 2002 г.:   E( = 3476 + 12836 = 16312 тыс. руб.,

на начало 2003 г.:  E( = 6493 + 32990 = 39483 тыс. руб.

Как видно из результатов расчетов общая величина основных источников формирования запасов и затрат в ООО «Фирма «Смайл» также значительно увеличилась за период с 2001 по 2003 гг. (с 6132 тыс. руб. до 39483 тыс. руб.). Другими словами абсолютный прирост данного показателя составил 33351 тыс. руб. (39483 – 6132), а темп роста составил 6,5 раза (39483 / 6132). Значительное увеличение общей величины основных источников формирования запасов также положительное явление, свидетельствующее об усилении производственной мощи предприятия.

Если в формуле (2) краткосрочная задолженность будет перенесена в левую часть балансовой модели, то последняя примет следующий вид: 

RA – (kt + rp) + kr = (Иc  + KT) – F                     (4)
В левой части равенства имеем разницу оборотных средств предприятия и его краткосрочной задолженности, в правой – величину показателя  ЕT .

Общий вывод по рассчитанным показателям, характеризующим источники формирования запасов и затрат, следующий. В целом ООО «Фирма «Смайл» резко и значительно увеличило общие источники формирования запасов и затрат. Наиболее резкий скачок наблюдался в 2003 г. Величина собственных оборотных средств также значительно увеличилась, наибольший рост наблюдался в 2002 г. Общая динамика изменения показателей источников формирования запасов и затрат положительна, кроме того темп роста величины собственных оборотных средств значительно превышает темп роста общих источников формирования запасов и затрат (21,9 раза против 6,5 раза), что также свидетельствует об эффективной деятельности предприятия.  

Трем показателям наличия источников формирования запасов и затрат (формулы 1-3) соответствуют три показателя обеспеченности запасов и затрат источниками их формирования /25/. Рассчитаем их значения и проанализируем тенденции изменения данных показателей в ООО «Фирма «Смайл» за период с 2001 по 2003 гг.

6. Излишек (+) или недостаток (-) собственных оборотных средств:

[( Ec]= Ec  - Z  ,                                                          (5)
где   Ec – величина собственных оборотных средств;

Z – запасы и затраты.

На начало 2001 г.: Ec  - Z = 296 – 4385 = - 4089 тыс. руб. – недостаток собственных оборотных средств,

на начало 2002 г.:   Ec  - Z = 3476 – 11149 = - 7673 тыс. руб. – недостаток собственных оборотных средств,

на начало 2003 г.: Ec  - Z = 6493 – 41611 = - 35118 тыс. руб.

Как видно из расчетов в ООО «Фирма «Смайл» наблюдается недостаток собственных оборотных средств для покрытия запасов и затрат. Другими словами, несмотря на рост общей величины собственных оборотных средств, их не хватает для формирования запасов и затрат. Это объясняется тем, что темп роста собственных оборотных средств отстает от темпа роста запасов и затрат. Если вернуться к данным таблицы 1, то можно заметить, что наблюдается значительный рост кредиторской задолженности на предприятии, которая также является источником формирования запасов и затрат. Кроме того, недостаток собственных оборотных средств в ООО «Фирма «Смайл» растет за анализируемый период, наибольший скачок наблюдался в 2003 г., когда темп роста составил 4,8 раза (35118 / 7673).

2. Излишек (+) или недостаток (-) собственных и долгосрочных заемных источников формирования запасов и затрат:   

[( ET]= ET – Z = (E c + KT) – Z ,                            (6)
где ET – величина собственных и долгосрочных источников формирования запасов и затрат;

Z – запасы и затраты.

На начало 2001 г.: ET – Z = 296 – 4385 = - 4089 тыс. руб. – недостаток собственных и долгосрочных источников формирования запасов и затрат,

на начало 2002 г.: ET – Z = 3476 – 11149 = - 7673 тыс. руб. – недостаток собственных и долгосрочных источников формирования запасов и затрат,

на начало 2003 г.: ET – Z = 6493 – 41611 = - 35118 тыс. руб. – недостаток собственных и долгосрочных источников формирования запасов и затрат.

Поскольку в ООО «Фирма «Смайл» отсутствуют долгосрочные источники финансирования средств, поэтому величина недостатка собственных и долгосрочных источников формирования запасов и затрат равна величине недостатка собственных оборотных средств.

3. Излишек (+) или недостаток (-) общей величины основных источников для формирования запасов и затрат: 

 [( E( ]= E( - Z = (Ec  + KT  + kt) – Z  ,                          (7)
где   E(  - величина основных источников формирования запасов и затрат;

Z – запасы и затраты.
На начало 2001 г.: E( - Z = 6132 – 4385 = 1747 тыс. руб. – излишек общей величины основных источников для формирования запасов и затрат,

на начало 2002 г.: E( - Z = 16312 – 11149 = 5163 тыс. руб. – излишек общей величины основных источников для формирования запасов и затрат,

на начало 2003 г.: E( - Z = 39483 – 41611 = -2128 тыс. руб. – недостаток общей величины основных источников для формирования запасов и затрат.

Результаты расчетов показывают, что в период с 2001 по 2002 гг. в ООО «Фирма «Смайл» наблюдается положительное изменение величины источников для формирования запасов и затрат. Другими словами, общая величина источников – как собственного так и заемного капитала – достаточна для покрытия запасов и затрат. Причем в 2002 г. излишек значительно возрастает по сравнению с 2001 г. Вместе с тем, в 2003 г. наблюдается ухудшение ситуации: общая величина основных источников недостаточна для формирования запасов и затрат. Таким образом, собственных и заемных средств не хватает для формирования оборотного капитала. Анализ пассива баланса ООО «Фирма «Смайл» показывает, что предприятие имеет значительную кредиторскую задолженность, то есть использует ее для покрытия запасов. Подобная тенденция является негативной и не характеризует деятельность предприятия как положительную.

Отметим, что наиболее безрисковым способом пополнения источников формирования запасов признается увеличение реального собственного капитала за счет накопления нераспределенной прибыли или за счет распределения прибыли после налогообложения в фонды накопления при условии роста части этих фондов, не вложенной во внеоборотные активы. Снижение уровня запасов происходит в результате планирования остатков запасов, а также реализации неиспользованных товарно-материальных ценностей. 

На следующем этапе анализа собственного капитала рассчитаем ряд финансовых коэффициентов, позволяющих исследовать тенденции изменения устойчивости положения ООО «Фирма «Смайл», а также производить сравнительный анализ на базе отчетности нескольких конкурирующих фирм. Анализ коэффициентов будем проводить за период с 2001 по 2003 гг.

1. Коэффициент автономии, характеризующий независимость предприятия от заемных источников средств, он равен доле собственного капитала в общем итоге баланса.

Ка = Ис / В  ,                                                        (8)

где  Иc – источники собственных средств;

В – общий итог валюты баланса.

Для анализируемого предприятия значение коэффициента автономии:

На начало 2001 г. – Ка = 1869 / 16652 = 011,

на начало 2002 г. – Ка = 6833 / 30864 = 0,22,

на начало 2003 г. – Ка = 11733 / 79095 = 0,15.

Данный показатель характеризует независимость предприятия от заемных источников средств. Нормальное минимальное значение коэффициента оценивается на уровне 0,5, означающее, что все обязательства предприятия могут быть покрыты его собственными средствами. Значение этого коэффициента для анализируемого предприятия не превышает нормативное значение, кроме того, его снижение отражает тенденцию к увеличению зависимости предприятия от заемных источников финансирования хозяйственного кругооборота и поэтому оценивается отрицательно.

2. Коэффициент соотношения собственных и заемных средств равен отношению величины обязательств предприятия к величине его собственных средств.

Кз/с = (В – Ис) / Ис  ,                                                   (9)

где   В – общий итог валюты баланса;

Иc – источники собственных средств.

 Для анализируемого предприятия значение коэффициента соотношения собственных и заемных средств:

на начало 2001г. – Кз/с = (16652 – 1869) / 1869 = 7,9,

на начало 2002 г. -   Кз/с = (30864 – 6833) / 6833 = 3,5,

на начало 2003 г. -   Кз/с = (79095 – 11733) / 11733 = 5,7.

Взаимосвязь коэффициента автономии и коэффициента соотношения собственных и заемных средств может быть выражена следующим образом:

Кз/с = 1 / Ка – 1                                           (10)

из которого следует нормальное ограничение для коэффициента соотношения заемных и собственных средств Kз/c ( 1. Это условие для анализируемого предприятия за период с 2001 по 2003 гг. не выполняется. Однако наблюдается снижение этого показателя, что отражает тенденцию к уменьшению доли обязательств предприятия в структуре баланса, а значит, о повышении финансовой независимости предприятия от заемных источников.

С ростом доли заемных средств предприятие теряет устойчивость. В качестве причин можно выделить следующие:

- все большая часть капитала принадлежит не предприятию, а кредиторам, которые могут диктовать свои условия;

- чем больше доля заемных средств, тем меньше вероятность получения средств из дополнительных источников финансирования: финансовые организации «больше не дадут», а увеличить собственный капитал за счет выпуска акций не удастся, так как у акционеров будут большие сомнения по поводу выплаты дивидендов из-за необходимости выплачивать большие проценты по заемным средствам.

3. Коэффициент маневренности равняется отношению собственных оборотных средств предприятия к общей величине источников собственных средств.

Км = Ес / Ис  ,                                                              (11)

где   Ес – величина собственных оборотных средств предприятия;

Иc – источники собственных средств.

Для анализируемого предприятия коэффициент маневренности:

на начало 2001 г. – Км = 296 / 1869 = 0,16,

на начало 2002 г. -   Км = 3476 / 6833 = 0,51,

на начало 2003 г. -   Км = 6493 / 11733 = 0,55.

Данный коэффициент показывает, какая часть собственного капитала организации находится в мобильной форме, позволяющей относительно свободно маневрировать капиталом. Высокие значения коэффициента маневренности положительно характеризуют финансовое состояние, однако каких – либо устоявшихся в практике нормальных значений показателя не существует. В качестве усредненного ориентира для оптимальных уровней коэффициента можно рассматривать значение 0,5. 

Как видно из расчетов, в ООО «Фирма «Смайл» коэффициент маневренности повышается. Наиболее резкий скачок наблюдается в 2002 г., после чего значение коэффициента начинает соответствовать усредненному оптимальному уровню коэффициента. Исходя из результатов расчетов, можно говорить, что у ООО «Фирма «Смайл» около половины собственного капитала находится в мобильной форме, что положительно характеризует финансовое состояние анализируемого предприятия.

4. Коэффициент обеспеченности запасов и затрат собственными источниками, равный отношению величины собственных оборотных средств к стоимости запасов и затрат предприятия.

Ко = Ес / Z  ,                                                                        (12)

где   Ес – величина собственных оборотных средств предприятия;

Z – запасы и затраты.

Для анализируемого предприятия коэффициент обеспеченности запасов и затрат собственными источниками:

на начало 2001 г. – Ко = 296 / 4385 = 0,07,

на начало 2002 г. -   Ко = 3476 / 11149 = 0,30,

на начало 2003 г. -   Ко = 6493 / 41611 = 0,16.

Для промышленных предприятий нормальное ограничение показателя имеет следующий вид: ко ( 0,6 ( 0,8. Кроме того, коэффициент обеспеченности запасов и затрат собственными источниками должен быть ограничен снизу значениями коэффициента автономии для того, чтобы организация не оказалась на грани банкротства: ко ( ка. 

Из проведенных нами расчетов видно, что в 2001 г. коэффициент автономии превышает коэффициент обеспеченности запасов и затрат собственными источниками. Однако в 2002 г. ситуация меняется в лучшую сторону: ка меньше, чем ко. Несмотря на наблюдающуюся положительную тенденцию, в 2003 г. коэффициент обеспеченности запасов и затрат собственными источниками приближается к коэффициенту автономии, что характеризует негативные изменения. Если в ООО «Фирма «Смайл» в предстоящем периоде также уменьшится анализируемый показатель, то предприятие может оказаться на грани банкротства.

5. Коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств, равный отношению величины долгосрочных кредитов и заемных средств к сумме собственных средств предприятия и долгосрочных кредитов и займов.

Кд.пр. = КТ / (Ис + КТ)  ,                                                  (13)

где   KT  - долгосрочные  и среднесрочные кредиты и заемные средства;

Иc – источники собственных средств.

Он позволяет приближенно оценить долю заемных средств при финансировании капитальных вложений. Для анализируемого предприятия коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств будет равен 0, т. к. предприятие не использует в своей деятельности долгосрочные источники финансирования. 

6. Коэффициент автономии источников формирования запасов и затрат показывает долю собственных оборотных средств в общей сумме основных источников формирования запасов и затрат.

(a.З = Ес / (Ес + кt + KT)                                                    (14)

где   Ес – величина собственных оборотных средств;

kt -  краткосрочные кредиты и заемные средства;

KT  - долгосрочные  и среднесрочные кредиты и заемные средства.

Для анализируемого предприятия коэффициент автономии источников формирования запасов и затрат:

на начало 2001 г. - (a.З = 296 / (296 + 5836 + 0) = 0,05,   

на начало 2002 г. -   (a.З = 3476 / (3476 + 12836 + 0) = 0,21,  

на начало 2003 г. -   (a.З = 6493 / (6493 + 32990 + 0) = 0,17.

   Из проведенных расчетов видно, что в ООО «Фирма «Смайл» наблюдается увеличение доли собственных оборотных средств в общей сумме основных источников формирования запасов и затрат. Это положительная тенденция. Однако в 2003 г. оцениваемый показатель незначительно снижается, но несмотря на это в 3,4 раза превышает значение 2001 г. (0,17 / 0,05).

Для того, чтобы сделать общий вывод по рассчитанным показателям, сгруппируем их в таблице 3.

Как видно из таблицы, в ООО «Фирма «Смайл» наблюдается положительное изменение показателей, характеризующих собственный капитал организации. Однако лучшие результаты зафиксированы в 2002 г., а к 2003 г. ситуация ухудшается. Например, коэффициент автономии намного меньше рекомендуемого критерия, что характеризует сильную зависимость анализируемого предприятия от внешних кредиторов. Вместе с тем коэффициент автономии в 2 раза увеличивается в 2002 г., а в следующем году вновь наблюдается уменьшение показателя. Зависимость ООО «Фирма «Смайл» от заемных источников доказывает и коэффициент соотношения заемного и собственного капитала.

Таблица 3 – Коэффициенты, характеризующие собственный капитал ООО «Фирма «Смайл» за период с 2001 по 2003 гг.

	Финансовые коэффициенты
	Условные обозначения
	Ограничения
	На начало 2001 г.
	На начало 2002 г.
	На начало 2003 г.
	Изменения (2003 г. по сравнению с 2001 г.)

	Коэффициент автономии
	КА
	( 0,5
	0,11
	0,22
	0,15
	0,04

	Коэффициент соотношения заемных и собственных средств
	КЗ/С
	( 1
	7,9
	3,5
	5,7
	-2,2

	Коэффициент маневренности
	КМ
	( 0,5
	0,16
	0,51
	0,55
	0,39

	Коэффициент обеспеченности

запасов и затрат
	КО
	( 0,6 ( 0,8

КО ( Ка
	0,07
	0,30
	0,16
	0,09

	Коэффициент долгосрочного

привлечения заемных средств
	КД.ПР
	-
	-
	-
	-
	-

	Коэффициент автономии

источников формирования запасов и затрат
	(A.З
	-
	0,05
	0,21
	0,17
	0,12


Результаты расчетов показывают, что, например, в 2003 г. заемные средства практически в 5 раз превышают собственные источники финансирования. Коэффициент маневренности в 2003 г. на 0,39  увеличивается по сравнению с 2001 г. и соответствует нормативному значению, свидетельствуя об увеличении мобильности собственного капитала. Коэффициент обеспеченности запасов и затрат увеличивается, но не соответствует рекомендуемому критерию, что говорит о невозможности покрытия собственными оборотными средствами запасов и затрат. Коэффициент автономии источников формирования запасов и затрат увеличивается, что свидетельствует об увеличении доли собственных оборотных средств в общей величине источников формирования запасов и затрат и является положительным.
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Увеличение доли заемных средств в структуре пассивов предприятия свидетельствует о повышении степени зависимости предприятия от внешних инвесторов и кредиторов. Снижение объемов целевых финансирования и поступления может свидетельствовать о потере заинтересованности инвесторов (в частности, государства) в деятельности предприятия. Кроме того, негативным симптомом является большая доля задолженности перед бюджетом и внебюджетными фондами, что может привести к применению санкций со стороны государственных органов (блокированию счета, наложению взысканий на имущество) /17/. Кроме того, задержки платежей по этим платежам влекут за собой и штрафные санкции, такие, например, как начисление пеней, процентные ставки по которым достаточно высоки. Необходимо отметить, что в ООО «Фирма «Смайл» очень хорошо поставлена работа по финансовому планированию. Согласно финансовому плану на 2003 – 2004 финансовый год величина собственного капитала должна увеличиться с 3851 тыс. руб. в 1 квартале 2003 г. до 5366 тыс. руб. во 2 квартале 2004г. Тенденция изменения величины собственного капитала согласно финансовому плану изображена на рисунке 4.

2.4 Анализ формирования прибыли в ООО «Фирма "Смайл»

В условиях рыночных отношений, характеризующихся своей динамичностью, приходится принимать неординарные решения, связанные с учётом финансового положения предприятия. К примеру, если темпы продаж предприятия падают, то уменьшится ли соответственно этому производство товаров или предприятие должно придерживаться прежних темпов развития, делая запас на будущее? Или  если спрос на продукцию сильно и неожиданно увеличивается, то можно ли с существующих мощностей снять больше продукции? Должно ли предприятие развивать новые технологии, требующие значительных капиталовложений, или ограничиться интенсификацией труда? Всё это в конечном итоге связано с оценкой использования ресурсов предприятия.

Важное значение при анализе эффективности собственных средств предприятия имеет оценка изменения прибыли. Поскольку прибыль является источником роста производственного потенциала предприятия. 

Анализ прибыли необходимо проводить на основе Отчета о прибылях и убытках. Используя данные Отчета о прибылях и убытках ООО «Фирма «Смайл» за 2001 – 2002 гг., отраженных в приложении Б, проведем анализ прибыли предприятия. Сгруппируем данные в таблицу 4.

Таблица 4 – Анализ формирования балансовой прибыли ООО «Фирма «Смайл» за 2001 – 2002 гг.

	Показатели
	Базис

(2001 г.)
	Отчет

(2002 г.)
	Отклонения в сумме 
	Отклонения в удельном весе
	Темп роста

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Выручка от реализации (тыс. руб.)
	220121
	353688
	133567
	-
	160,7

	Полная себестоимость (тыс. руб.)
	199266
	319213
	119947
	-
	160,2

	Валовая прибыль (тыс. руб.)
	20855
	34475
	13620
	-
	165,3

	Прибыль от реализации, тыс. руб.
	1566
	3237
	1671
	-
	206,7

	Удельный вес прибыли от реализации в валовой прибыли, %
	7,5
	9,4
	-
	1,9
	125,3

	Операционные доходы, тыс. руб.
	78
	49
	-29
	-
	62,8

	Удельный вес операционных доходов в прибыли от продаж, %
	5,0
	1,5
	-
	-3,5
	30,0

	Операционные расходы, тыс. руб.
	1170
	2249
	1079
	-
	192,2


Продолжение таблицы 4

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Удельный вес операционных расходов в прибыли от продаж, %
	74,7
	69,5
	-
	-5,2
	93,0

	Внереализационные доходы, тыс. руб.
	1200
	249
	-951
	-
	20,8

	Удельный вес внереализационных доходов в прибыли от продаж, %
	76,6
	7,7
	-
	-68,9
	10,1

	Внереализационные расходы, тыс. руб.
	1335
	467
	-868
	-
	35,0

	Удельный вес внереализационных доходов в прибыли от продаж, %
	85,2
	14,4
	-
	-70,8
	16,9

	Балансовая прибыль
	339
	819
	480
	-
	241,6


Балансовая прибыль ООО «Фирма «Смайл» увеличилась за анализируемый период на 480 тыс. руб. На рост балансовой прибыли оказали влияние следующие факторы: рост прибыли от реализации на 1671 тыс. руб., снижение внереализационных расходов на 868 тыс. руб.

Отрицательное влияние на балансовую прибыль оказали следующие факторы: снижение операционных доходов на 29 тыс. руб., внереализационных доходов на 951 тыс. руб. и увеличение операционных расходов на 1079 тыс. руб.

  Итак, несмотря на то, что прибыль от основной деятельности увеличилась на 1671 тыс. руб., балансовая прибыль выросла лишь на 480 тыс. руб. Это объясняется несоответствием между операционными и внереализационными доходами и расходами. Так, в анализируемом периоде операционные доходы уменьшились на 29 тыс. руб., а операционные расходы, напротив, увеличились на 1079 тыс. руб.; внереализационные доходы уменьшились на 951 тыс. руб., в то время как внереализационные расходы сократились лишь на 868 тыс. руб. Другими словами, в ООО «Фирма «Смайл» необходимо сокращать операционные и внереализационные расходы и изыскать возможности увеличения операционных и внереализационных доходов, что приведет к росту балансовой прибыли. Следует отметить, что в первую очередь необходимо сократить операционные расходы, которые приближаются к величине прибыли от реализации (1170 тыс. руб. по отношению к 1566 тыс. руб. в 2001 г. и 2249 тыс.руб. по отношению к 3237 тыс. руб. в 2002 г.)

Что касается прибыли от реализации продукции, факторный анализ которой будет проведен далее, то большая разница между ней и валовой прибылью объясняется значительным размером коммерческих расходов. Это и понятно: ведь основная сфера деятельности данного предприятия – оптовая и розничная торговля продукцией производства. Однако сократив коммерческие расходы, ООО «Фирма «Смайл» будет иметь возможность увеличить прибыль от основной деятельности и, соответственно, и балансовую прибыль.

В структуре балансовой прибыли ООО «Фирма «Смайл» произошли следующие изменения: высокая доля прибыли приходится на прибыль от реализации, которая составляет основную часть в выручке, т.е. основная деятельность предприятия приносит ему основной доход. Резко снизился удельный вес внереализационных доходов и расходов в 2002 г. (68,9 % и 70,8 % соответственно).

Отрицательным фактором в деятельности предприятия в 2002 г. является наличие большой суммы и удельного веса операционных расходов. Так как эти расходы поглотили большую часть прибыли от реализации, то, соответственно, у предприятия была совсем небольшая балансовая прибыль.

Проведём факторный анализ прибыли от реализации в зависимости от изменения  объёма реализованной продукции, изменения структуры и ассортимента выпускаемой продукции и от изменения себестоимости продукции.

( V = Пб х ((Со / Сб) – 1)  ,                    (15)

где   ( V – изменение прибыли от реализации за счет объема;

Пб – величина базисной прибыли от реализации;

Со – себестоимость отчетного периода;

Сб – себестоимость базисного периода.

( СА = Пб х (Во / Вб) – Со / Сб  ,         (16)

где ( СА – изменение прибыли от реализации за счет структуры и ассортимента;

Пб – величина базисной прибыли от реализации;

Во – выручка отчетного периода;

Вб – выручка базисного периода;

Со – себестоимость отчетного периода;

Сб – себестоимость базисного периода.

( С = Во х (Зб – Зо)  ,                             (17)

где  ( С – изменение прибыли от реализации за счет себестоимости;

Во – выручка отчетного периода;

Зб – затраты базисного периода на рубль реализованной продукции;

Зо – затраты отчетного периода на рубль реализованной продукции.

Проведём факторный анализ прибыли от реализации в зависимости от изменения объёма реализованной продукции для ООО «Фирма «Смайл». Для этого используем формулу 15 и данные таблицы 4.

( V = 1566 х ((319213 / 199266) – 1) = 939,6

Таким образом, за счёт изменения объёма реализованной продукции, ООО «Фирма «Смайл» дополнительно получило 939,6 тыс.руб.

Проведём факторный анализ прибыли от реализации в зависимости от изменения структуры и ассортимента выпускаемой продукции. Для этого воспользуемся формулой 16.

( СА = 1566 х (353688 / 220121) – (319213 / 199266) = 7,8  

Итак, за счёт изменения структуры и ассортимента выпускаемой продукции дополнительно получено 7,8 тыс. руб.

Проведём факторный анализ прибыли от реализации в зависимости от изменения себестоимости реализованной продукции. Для этого сначала рассчитаем величину затрат на рубль реализованной продукции.

Затраты на рубль реализованной продукции базисные: 199266 / 220121 =0,905

Затраты на рубль реализованной продукции отчетные: 319213 / 353688 =0,903

После этого воспользуемся формулой 17.

( С = 353688 х (0,905 – 0,903) = 723,6.            

За счёт изменения себестоимости реализованной продукции ООО «Фирма «Смайл» дополнительно получило 723,6 тыс.руб.

Проверим правильность проведения факторного анализа. Общее изменение прибыли от реализации согласно таблице 4 составило 1671 тыс. руб. На величину данного изменения повлияли три фактора: изменение объема – 939, тыс. руб., изменение структуры и ассортимента продукции – 7,8 тыс. руб., изменение себестоимости продукции – 723,6 тыс. руб. Общее отклонение за счет факторов составит: 939,6 + 7,8 + 723,6 = 1671. Соответственно, факторный анализ проведен правильно.

На основе данного анализа можно сделать следующие выводы по ООО «Фирма «Смайл». Наибольшее влияние на увеличение прибыли от реализации оказал рост объема продаж. Незначительное влияние оказало изменение структуры и ассортимента реализуемой продукции. Значительно повлияло на изменение прибыли от реализации изменение себестоимости продаж. Однако результаты деятельности предприятия были бы значительно лучше, если бы наибольшее влияние на прибыль от реализации оказало не увеличение объема продаж, а изменение себестоимости. Для сокращения себестоимости продаж в ООО «Фирма «Смайл», на наш взгляд, целесообразно снизить величину коммерческих расходов.

3 ОСНОВНЫЕ НАПРАВЛЕНИЯ ПОВЫШЕНИЯ 

ЭФФЕКТИВНОСТИ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ СОБСТВЕННОГО КАПИТАЛА В ООО «ФИРМА «СМАЙЛ»

3.1 Современные подходы к улучшению использования собственного капитала на предприятии

Эффективность использования собственного капитала на предприятии определяет результаты его деятельности в целом.

В Российской Федерации сложилась ситуация, когда уровень управления на предприятии не отвечает тем требованиям, которые предъявляет современная экономика. Однако это не означает, что у отечественных предприятий исчерпаны все резервы повышения эффективности хозяйственной деятельности. С развитием научно-технического прогресса появляются все новые виды сырья и материалов, новые виды машин и оборудования, новые технологии, более совершенные формы организации труда, позволяющие снижать материалоемкость, трудоемкость продукции и услуг, ускорять оборачиваемость средств, повышает рентабельность и другие показатели эффективности бизнеса. Проблема заключается в отсутствии соответствующих механизмов анализа и оценки резервов. 

Осуществляя поиск резервов, аналитику любого промышленного предприятия необходимо руководствоваться следующими принципами организации данного процесса. Прежде всего, выявление резервов должно носить научный характер, т.е. основываться на положениях диалектической теории познания, знаниях экономических законов, достижениях науки и передовой международной практики. Необходимо при этом хорошо знать экономическую сущность и природу хозяйственных резервов, источники и основные направления их поиска, а также методику и технику их подсчета и обобщения. Далее поиск резервов должен быть комплексным и носить системный характер. Комплексный подход требует всестороннего выявления резервов по всем направлениям хозяйственной деятельности с последующим их обобщением. Системный подход к поиску резервов означает умение выявлять и обобщать резервы с учетом взаимосвязи и соподчиненности изучаемых явлений /15/. Это позволяет, с одной стороны, более полно выявлять резервы, а с другой – избежать их повторного счета. Из последнего вытекает следующий принцип – предотвращение повторного счета резервов. Повторный счет возникает из обобщения резервов, когда не учитывается взаимодействие различных факторов, от которых зависят результаты хозяйственной деятельности. В некоторых случаях повторный счет резервов допускается, если они определены по смежным источникам. Значит, чтобы избежать повторного счета резервов, необходимо хорошо представить взаимосвязь, взаимодействие и соподчиненность всех исследуемых показателей, на которых основывается выявление резервов. Важность соблюдения последнего принципа обоснуем на примере определения резервов роста прибыли как одного из ведущих направлений повышения эффективности производства.

Определение резервов роста прибыли за счет ликвидации убытков от прочей реализации и внереализационных операций, соблюдения плановой структуры и ассортимента не вызывает сомнений. Сумма недополученной прибыли вследствие структурных сдвигов, убытков от прочей реализации и внереализационных операций равна резервам ее роста по этим факторам. Прибыль, полученная в результате снижения остатков нереализованной продукции, определяется как разница между оптовой ценой и себестоимостью. 

При установлении резервов роста прибыли в результате снижения производственной себестоимости и внепроизводственных расходов, увеличения объема реализации возникает ряд вопросов. Здесь возможен двойной подсчет резервов. Так, предприятие может снижать себестоимость и увеличивать объем реализации за счет эффективного использования основных производственных фондов, трудовых ресурсов, материальных затрат. Проблема состоит еще в том, что в настоящее время на многих отечественных предприятиях методические рекомендации по расчету резервов роста прибыли отсутствуют. В практике хозяйственной деятельности предприятий возможны различные ситуации, связанные с определением резервов роста прибыли. Допустим, предприятие не выполнило план производства товарной продукции, а увеличение фактической себестоимости снизило прибыль. В данном случае необходимо рассчитать резервы снижения себестоимости, а доведение до планового уровня объема производства будет резервом роста прибыли. Сумму прибыли, полученную от увеличения объема производства, следует определять как разницу между фактическим и плановым объемом товарной продукции по полной себестоимости, умноженную на плановую рентабельность. Может получиться так, что предприятие выполнило план производства и снизило прибыль в результате увеличения себестоимости. Здесь резерв в увеличения прибыли за счет роста объема производства отсутствует, необходимо определить резервы снижения себестоимости. В случае если предприятие выполнило план по объему производства, а снижение себестоимости обеспечило рост прибыли, необходимо определить возможные резервы роста прибыли вследствие снижения себестоимости, резервы ее увеличения по линии объема производства в данном случае отсутствуют.

При определении резервов снижения себестоимости товарной продукции также возможен двойной подсчет. Здесь он вызывается том, что резервы экономии затрат выявляются на основе их группировки по двум  признакам – экономическим элементам и калькуляционным статьям затрат. 

Повторный счет резервов возможен и при анализе использования материалов. Сначала по калькуляциям определяется перерасход материалов против установленных норм по отдельным их видам, подсчитывается, сколько можно было бы получить дополнительно прибыли, если устранить этот перерасход. Затем при анализе отчетности о выполнении плана внедрения организационно-технических мероприятий вытесняется, что не внедрена новая технология обработки материалов, которая должна была привести к их экономии, и определяется сумма дополнительной прибыли, полученная в том случае, если бы мероприятие было внедрено в установленный срок. Суммы увеличения прибыли за счет использования выявленных резервов экономии материальных ресурсов складывать нельзя, так как одной из причин перерасхода материалов, установленного по калькуляциям, могло быть невыполнение плана по внедрению оргтехмероприятий. Избежать повторного счета при определении резервов снижения себестоимости достаточно трудно потому, что перерасход образуется под влиянием ряда взаимодействующих факторов. Чтобы его устранить, следует осуществлять увязку изменений норм затрат с проведением отдельных мероприятий, вызывающих снижение или увеличение материалоемкости и трудоемкости /27/. При расчете резервов роста прибыли вследствие снижения себестоимости необходимо более детально ее анализировать в разрезе калькуляционных статей затрат, выявлять перерасходы по ним. Причем следует использовать только этот источник информации, чтобы не допустить двойной подсчет. Проанализировав калькуляцию себестоимости продукции и определив резервы ее снижения, можно рассчитать сумму дополнительной прибыли, полученной за счет вышеуказанного фактора. 

Следует принцип поиска резервов – это принцип их экономической обоснованности, т.е. при подсчете резервов необходимо учитывать реальные возможности предприятия, а расчетная величина резервов должна быть подкреплена соответствующими мероприятиями. Временной принцип поиска резервов – это оперативность и постоянность их выявления. Чем оперативнее проводится поиск, тем эффективнее этот процесс. Особенно значение имеет сокращение времени между выявлением и освоением резервов.    Поиск резервов необходимо вести планомерно, систематически и даже ежедневно. Полноты выявления резервов не сможет обеспечить даже высококвалифицированный аналитик, так как многие аспекты непосредственной производственной и хозяйственной деятельности он не может не знать. Из этого возникает следующий принцип поиска резервов – принцип массивности, т.е. привлечение к этому процессу работников разных профессий и специальностей. При предварительном определении направлений поиска резервов необходимо выделить ведущие звенья или узкие места в повышении эффективности производства. По принципу выделяют участки производства, где систематически не выполняются планы, или имеются большие потери сырья, допускаются производственный брак, простои техники. Таким образом, определяются основные направления, по которым поиск идет в первую очередь. Определение резервоемких направлений значительно может повысить эффективность поиска резервов. 

Для того чтобы величина выявленных резервов была реальной, подсчет резервов должен быть по возможности точным и обоснованным. Методика подсчета резервов зависит от характера резервов, способов их выявления и определения их величины. Первый принцип предполагает классификацию резервов на экстенсивные и интенсивные, воздействующие на результат производства соответственно через использование дополнительных ресурсов и имеющего производственного потенциала. Способы выявления предполагают деление резервов на скрытые и явные /26/. Методы определения явных резервов просты и не требуют особенных подходов. В основном данные резервы выявляются по материалам бухгалтерского учета и отчетности. Практическая реализация их связана с недопущением безусловных потерь сырья и рабочего времени, недостачи и порчи продукции на складах, производственного брака, бесхозяйственности. Для выявления скрытых резервов необходимо сделать сравнительный внутрифирменный анализ по всем подразделениям предприятия.

Что касается увеличения прибыли, то для этого необходимо финансовое прогнозирование. Основные его задачи - установить объем финансовых ресурсов в предстоящем периоде, источники их формирования и  пути наиболее  эффективного использования. Разработка прогноза дает возможность ответить на жизненно важный вопрос: что ожидает предприятие в обозримом будущем - укрепление или утрата платежеспособности (банкротство).  В мировой практике  для прогнозирования устойчивости предприятия, выбора его финансовой стратегии, а также определения риска банкротства используются   различные экономико-математические методы. 

Если предприятие не обеспечивает устойчивые темпы роста основных показателей хозяйственной деятельности, то для восстановления платежеспособности оно вынуждено прибегнуть к чрезвычайным мерам:

 1. Снижение себестоимости работ за счет эффективного использования механизмов.

2. Денежные средства использовать по назначению. При целевом использовании повышается ликвидность предприятия.

3. Изменить рынок сбыта продукции. 

4. Срочно продать излишки  основных средств, для содержания которых используется нераспределенная прибыль предприятия. При их реализации поступят денежные средства для дальнейшего развития основного производства.

5. Увеличить ускоряемость оборачиваемости оборотных средств, вовлекая их в производство. Иметь только необходимое количество запасов  материалов для  работы.

6. Уменьшить дебиторскую задолженность.

7. Улучшить работу маркетингового отдела с заказчиками. При работе выбирать заказчиков, которые имеют устойчивое финансовое положение.

8.Составить заранее прогнозный отчет по производству  объемов работ, себестоимости и получения прибыли.

Более подробно остановимся на управлении дебиторской задолженностью. Управление дебиторской задолженностью предполагает, прежде всего, контроль за оборачиваемостью средств в расчетах.  Большое значение имеют отбор потенциальных заказчиков и определение условий оплаты за оказанные услуги, предусматриваемые в контрактах.

    Значительный интерес представляет собой контроль за своевременностью погашения задолженности дебиторами.  Для этого в дополнение к показателям наличия просроченной дебиторской задолженности, можно использовать коэффициент погашаемости дебиторской задолженности, который рассчитывается как отношение средней дебиторской задолженности по основной деятельности (расчеты с дебиторами за товары, работы и услуги; расчеты по векселям полученным; авансы, выданные поставщикам и подрядчикам) к выручке от реализации.

 Значение этого показателя зависит от вида договоров, использующихся на данном предприятии. В зависимости от предусмотренных в договорах сроках оплаты рассчитывается критическое значение коэффициента. Если расчетное значение коэффициента превосходит критическое, то можно сделать вывод, что предприятие имеет проблемы со своими дебиторами.

Наиболее употребительными способами воздействия на дебиторов с целью погашения задолженности являются, направление писем, телефонные звонки, персональные визиты, продажа задолженности специальным организациям. Однако не стоит забывать, что не менее веским аргументом для своевременной оплаты являются штрафные санкции, поэтому в контрактах необходимо грамотно рассмотреть вопрос об ответственности покупателя за задержку платежей.

Особое внимание следует уделить анализу данных о резервах по сомнительным долгам и фактических потерях, связанных с непогашением дебиторской задолженности. 

В нашей стране еще не накоплен опыт в исчислении резерва по сомнительным долгам. В экономически развитых странах компании в процессе подготовки отчетности чаще всего начисляют резерв в процентах по отношению к общей сумме дебиторской задолженности. 

Проведенное министерством торговли США исследование показало, что доля безнадежных долгов находится в прямой зависимости от продолжительности периода, в течение которого дебитор обязуется погасить свою задолженность. При этом, зависимость такова: в общей сумме  дебиторской  задолженности   со  сроком  погашения до 30 дней около 4 %  относится к разряду безнадежной;  31 - 60 дней -  10 %;  61 - 90 дней -  17 %;  91 - 120 дней -  26 %; при дальнейшем увеличении срока погашения на  очередные  30  дней  доля  безнадежных  долгов  повышается  на 3 - 4 % /25/.

Необходимо остановиться также на управлении  производственными  запасами. Управление запасами должно    начинаться с определения потребности в отдельных видах запасов. 

 Потребность в запасах каждого вида определяется раздельно по таким группам:

· запасы текущего хранения (они представляют собой постоянно обновляемую часть запасов, формируемых на регулярной основе и равномерно потребляемых в процессе производства);

· запасы сезонного хранения (формирование таких запасов обусловлено сезонными особенностями производства и закупки сырья и материалов);

· запасы целевого назначения (формирование таких запасов на предприятии определено специфическими целями его деятельности).

Среди этих групп запасов основное внимание должно быть уделено определению потребности в запасах текущего хранения.

Цель управления запасами: минимизировать суммарные затраты, т.е. снизить затраты на хранение запасов, на закупочную стоимость запасов, на управление запасами и избежать убытков из-за дефицита запасов. Для этого необходимо знать величины трех основных затрат, связанных непосредственно с запасами:

1. стоимость хранения запасов -  затраты, связанные с хранением единицы  запасов  за  отчетный  период;

2. стоимость выполнения заказа -  затраты, связанные с выполнением одного заказа на покупку сырья и материалов;

3. убытки из-за недостатка запасов -  затраты, которые несет предприятие вследствие отсутствия единицы запасов на складе в нужное время. Эти затраты могут быть связаны как с простоем оборудования, так и с потерями вследствие снижения объемов реализации.

Затем определяется размер заказа, при котором затраты, связанные с оборотом запасов будут минимальны, и приобретается необходимое количество сырья и материалов.

Особому контролю должны подвергнуться залежалые и неходовые товары, представляющие собой один из основных элементов иммобилизованных (т.е. исключенных из активного хозяйственного оборота) оборотных средств.

При анализе недостач и потерь от порчи товарно-материальных ценностей, не списанных с баланса в установленном порядке, необходимо изучить их состав и причины образования, постараться установить конкретных виновников для взыскания с них причиненного ущерба.  Требуется также проверить: условия хранения ценностей; обеспечение их сохранности по количеству и качеству; квалификацию материально ответственных лиц; запущен ли учет товарно-материальных ценностей; соблюдаются ли правила проведения инвентаризаций выявления их результатов.   

 Приведенные методы управления дебиторской задолженностью и производственными запасами призваны повысить эффективность управления текущими активами, что позволит сократить объемы оборотных активов, повысить их оборачиваемость и улучшить, в целом состояние предприятия, а значит, и повысить эффективность использования собственного капитала.

Суть методов управления производственными запасами заключается в следующем:

- определяется потребность в различных видах запасов (в день, в месяц, в квартал и т.д.);

- определяется стоимость хранения запасов и стоимость выполнения одного заказа (затраты, связанные с оформлением заказа);

- определяются возможные убытки, связанные с отсутствием единицы запасов на складе в нужное время;

- на основе полученных данных выводится необходимый размер (объем) заказа и периодичность заказов, при которых затраты, связанные с оборотом запасов будут минимальны. 

На предприятии, кроме предложенного метода управления запасами, необходимо проверить и установить объем и состав испорченных и неходовых материалов и при необходимости произвести их списание /27/.

Управление дебиторской задолженностью – это, прежде всего контроль за оборачиваемостью средств в расчетах. В этом случае предлагается:

- тщательно вести отбор потенциальных заказчиков, используя определенные критерии оценки их надежности;

- грамотно (с юридической стороны) оформлять договора, четко прописывая в них штрафные санкции за задержку расчетов, которые в последствии можно будет применить;

- ранжировать дебиторскую задолженность по срокам ее возникновения для оценки реального состояния задолженности, т.е. определить долю безнадежных долгов с целью образования необходимого резерва средств по сомнительным долгам;

- постоянно проводить анализ дебиторов и их расчетных документов с сопоставлением сумм дебиторской задолженности с кредиторской задолженностью.

Однако необходимо отметить, что наряду с предложенными методами, основой благополучия предприятия в будущем является повышение его материально-технической базы: внедрение новой техники, совершенствование технологии и организации производства. Это должно быть одной из стратегических задач, стоящих перед предприятием. В этих целях руководству предприятия предлагается рассмотреть все приемлемые способы финансирования (увеличение уставного капитала, банковские ссуды, инвестиционный налоговый кредит, лизинг и др.). Кроме того, следует помнить, что одним из источников средств, направляемых на развитие производства, является прибыль. 

3.2 Меры по улучшению эффективности использования собственного капитала в ООО «Фирма «Смайл»

Для повышения эффективности использования собственных средств на исследуемом предприятии прежде всего необходимо увеличить рентабельность собственных средств. Рентабельность собственного капитала замыкает всю пирамиду показателей эффективности функционирования предприятия, вся деятельность которого должна быть направлена на увеличение суммы собственного капитала и повышение уровня его доходности /27/. 

Нетрудно заметить, что рентабельность собственного капитала и рентабельность совокупного капитала тесно связаны между собой:

ROE = ROA х МК  ,                               (18)

где  RОЕ – рентабельность собственного капитала;

RОА – рентабельность совокупного капитала;

МК – мультипликатор капитала (финансовый рычаг).

Данная взаимосвязь показывает зависимость между степенью финансового риска и прибыльностью собственного капитала. Очевидно, что по мере снижения рентабельности совокупного капитала предприятие должно увеличить степень финансового риска, чтобы обеспечить желаемый уровень доходности собственного капитала.

Предприятию, у которого прогнозируемый уровень RОА составляет 20 %, потребуется 1,5 руб. совокупного капитала на каждый рубль собственного, чтобы уровень RОЕ достиг 30%. Если ожидается, что RОА снизится до 10 %, то для достижения RОЕ в 30 % необходимо на каждый рубль собственного капитала иметь 3 руб. совокупных активов. 

Расширить факторную модель RОЕ можно за счет разложения на составные части показателя RОА:

RОЕ = Rрп х Коб х МК  ,                               (19)

где  Rрп  - рентабельность продаж;

Коб – коэффициент оборачиваемости капитала;

МК – мультипликатор капитала.


Рентабельность продаж характеризует эффективность управления затратами и ценовой политикой предприятия. 

Коэффициент оборачиваемости капитала отражает интенсивность его использования и деловую активность предприятия.

Мультипликатор капитала отражает политику предприятия в области финансирования. Чем выше уровень данного показателя, тем выше степень риска банкротства предприятия, но вместе с тем выше доходность собственного (акционерного) капитала при положительном эффекте финансового рычага.

Произведем расчет влияния выделенных факторов на изменение величины рентабельности собственного капитала ООО «Фирма «Смайл». Для проведения факторного анализа необходимо определить значения ряда показателей: рентабельности совокупного капитала, рентабельности продаж после уплаты налогов, коэффициента оборачиваемости капитала, мультипликатора капитала, рентабельности собственного капитала после уплаты налогов. Для расчета данных показателей воспользуемся следующей информацией.

Рентабельность продаж представляет собой отношение чистой прибыли к выручке. Используя данные баланса и отчета о прибылях и убытках по ООО «Фирма «Смайл», рассчитаем рентабельность продаж в 2001 и 2002 гг.

В 2001 г.: (131 / 220121) х 100% = 0,06;

в 2002 г.: (571 / 353688) х 100% = 0,16.

Как видим из результатов расчетов, рентабельность продаж на исследуемом предприятии увеличивалась, соответственно выросла величина прибыли, приходящейся на 1 руб. выручки.

Оборачиваемость капитала – это показатель, характеризующий отношение выручки к среднегодовой величине капитала. 

В 2001 г.: (220121 / 17703) х 100% = 12,4;

в 2002 г.: (353688 / 23758) х 100% = 14,9.

Коэффициент оборачиваемости капитала в ООО «Фирма «Смайл» за анализируемый период также возрастает, что свидетельствует об увеличении размера выручки, приходящейся на 1 руб. капитала, или отдача капитала возрастает.

Мультипликатор капитала (финансовый рычаг) отражает отношение величины среднегодовой суммы капитала к размеру собственного капитала.

В 2001 г.: (17703 / 2075) = 8,5;

в 2002 г.: (23758 / 4351) = 5,5.

В ООО «Фирма «Смайл» мультипликатор капитала снизился за исследуемый период, что характеризует уменьшение зависимости предприятия от внешних кредиторов.

Рентабельность совокупного капитала представляет собой отношение прибыли к среднегодовой величине капитала.

В 2001 г.: (131 / 17703) х 100% = 0,74;

в 2002 г.: (571 / 23758) х 100% = 2,4.

Как видим, рентабельность совокупного капитала увеличилась, свидетельствуя о том, что ООО «Фирма «Смайл» стала получать больше прибыли по отношению к 1 руб. совокупного капитала, соответственно, отдача капитала увеличилась.

Рентабельность собственного капитала характеризует отношение прибыли к среднегодовой величине собственных средств.

В 2001 г.: (131 / 2075) х 100% = 6,3;

в 2002 г.: (571 / 4351) х 100% = 13,1.

Рентабельность собственного капитала в ООО «Фирма «Смайл» также увеличилась за анализируемый период, что означает повышение отдачи собственного капитала: на 1 руб. собственного капитала стало приходится больше чистой прибыли.

Для проведения факторного анализа изменения рентабельности собственного капитала сгруппируем необходимую информацию в таблице 5.

Таблица 5 – Данные для факторного анализа рентабельности собственного капитала

	Показатель
	2001 г.
	2002 г.

	1
	2
	3

	Балансовая прибыль, тыс. руб.
	339
	819

	Налог из прибыли, тыс. руб.
	208
	248

	Прибыль после уплаты налогов, тыс. руб.
	131
	571


Продолжение таблицы 5

	1
	2
	3

	Выручка от всех видов продаж, тыс. руб.
	220121
	353688

	Общая среднегодовая сумма капитала, тыс. руб.
	17703
	23758

	Общая среднегодовая сумма собственного капитала, тыс. руб.
	2075
	4351

	Рентабельность совокупного капитала после уплаты налогов, %
	0,74
	2,4

	Рентабельность продаж после уплаты налогов, %
	0,06
	0,16

	Коэффициент оборачиваемости капитала
	12,4
	14,9

	Мультипликатор капитала
	8,5
	5,5

	Рентабельность собственного капитала после уплаты налогов, %
	6,3
	13,1


Общее изменение рентабельности собственного капитала в ООО «Фирма «Смайл» за анализируемый период составило 6,8 % (13,1 – 6,3). Проведем  анализ влияния факторов на изменение рентабельности собственного капитала. Для этого воспользуемся факторной моделью, представленной в формуле 16.

Итак, на рентабельность собственного капитала оказывают влияние следующие факторы: рентабельность продаж, оборотный капитал, мультипликатор капитала. Способом цепных подстановок, постепенной заменой базисной величины фактора на фактическое значение проведем факторный анализ.

Влияние изменения рентабельности продаж оценивается следующим образом:

(0,16 – 0,06) х 12,4 х 8,5 = 10,5 %.

Влияние изменения оборотного капитала:

(14,9 – 12,4) х 0,16 х 8,5 = 3,4 %.

Влияние изменения мультипликатора капитала:

(5,5 – 8,5) х 14,9 х 0,16 = -7,1 %.

Итак, обобщим результаты проведенного факторного анализа. В большей степени в ООО «Фирма «Смайл» на изменение рентабельности капитала оказало влияние изменения рентабельности продаж. Это является положительным фактором. В меньшей степени, но также положительно повлияло на изменение рентабельности собственного капитала изменение оборачиваемости активов. Отрицательное влияние на результативный показатель оказало изменение мультипликатора капитала, однако в целом это не сказывается негативно на деятельности предприятия, так увеличение мультипликатора капитала свидетельствует об усилении зависимости предприятия от заемных источников. 

Таким образом, в ООО «Фирма «Смайл» наблюдается положительное изменение рентабельности собственного капитала. Для дальнейшего повышения данного показателя рекомендуется увеличить оборачиваемость капитала, повышая общую деловую активность организации. 

Для повышения оборачиваемости оборотного капитала ООО «Фирма «Смайл» необходимо:

· выявить излишние и ненужные запасы товаров;

· свести к минимуму излишки товарно-материальных ценностей, которые «замораживают» денежные средства;

· снизить риск старения и порчи товаров;

· снизить затраты на хранение товарно-материальных ценностей.

Поскольку в ООО «Фирма «Смайл» не разработан норматив для товарно-материальных ценностей, необходимо воспользоваться косвенным приемом их оценки. Он заключается в следующем: по данным складского учета остатки по отдельным товарно-материальных ценностей сопоставляются на несколько месячных дат, а также с их месячным, квартальным, годовым расходом. При таком сравнении сразу видно, по каким видам материальных ресурсов остатки претерпели изменения, а по каким они превышают квартальный расход. Излишние и ненужные затраты в ООО «Фирма «Смайл» выявятся тем полнее, чем по более развернутой номенклатуре товарно-материальных ценностей будет произведен анализ.

Для повышения оборачиваемости необходимо усовершенствовать и работу с покупателями и поставщиками. С этой целью требуется:

· заключить договоры с покупателями с определенными условиями, особый акцент сделать на условиях, касающихся сроков годности (% запаса, цены и прочее);

· достигнуть договорных условий с поставщиком, направленных на минимизацию расходов дистрибьютора, связанных с ограничениями по срокам годности.


В ходе дипломного исследования мы выяснили, что большое значение имеет величина собственного оборотного капитала. Данный показатель характеризует какая часть оборотного капитала сформирована за счет собственных источников.

В ходе расчетов мы выявили, что за период с 2001 по 2003 гг. величина собственных оборотных средств в ООО «Фирма «Смайл» увеличилась с 296 тыс. руб. до 6493 тыс. руб. Поскольку изменение данного показателя играет большую роль целесообразно провести факторный анализ собственных оборотных средств. 

Для проведения факторного анализа необходимо определить коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами. Данный показатель характеризует долю оборотного капитала, финансируемую за счет собственных средств. Методика расчета показателя следующая: это отношение величины собственного капитала к величине оборотных средств.

Сначала проведем факторный анализ коэффициента обеспеченности собственными оборотными средствами в ООО «Фирма «Смайл» за период с 2001 по 2002 гг. 2001 г. возьмем в качестве базы, данные для анализа сгруппируем в таблице 6.

На начало 2001 г. величина собственных средств равна 1869 тыс. руб., поэтому коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами 0,12 (1869 / 15079).

На начало 2002 г. величина собственных средств равна 6833 тыс. руб., поэтому коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами 0,25 (6833 / 27507).

Таблица 6 - Факторный анализ коэффициента обеспеченности собственными оборотными средствами за период с 2001 по 2002 гг.

	Подстановка
	Собственные источники
	Стоимость оборотных активов
	К обеспеченности собственными оборотными средствами
	Влияние фактора

	Базис
	1869
	15079
	0,12
	

	1 подстановка
	6833
	15079
	0,45
	+0,33

	2 подстановка
	6833
	27507
	0,25
	-0,2


1) При увеличении величины собственного капитала коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами увеличился на 0,33;

2) При росте стоимости оборотных активов коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами снизился на 0,2.

Общее влияние = 0,13; проверка: 0,33 – 0,2 = 0,13.

       В результате проведённого факторного анализа можно сказать, что влияние положительных факторов перекрыло влияние отрицательных, в результате чего коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами увеличился.


На следующем этапе факторного анализа коэффициента обеспеченности собственными оборотными средствами проведем оценку изменения этого показателя за период с 2002 по 2003 гг.


На начало 2002 г. величина собственных средств равна 6833 тыс. руб., поэтому коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами 0,25 (6833 / 27507).

На начало 2003 г. величина собственных средств равна 6493 тыс. руб., поэтому коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами 0,16 (11733 / 73855).

Таблица 7 - Факторный анализ коэффициента обеспеченности собственными оборотными средствами за период с 2002 по 2003 гг.

	Подстановка
	Собственные источники
	Стоимость оборотных активов
	К обеспеченности собственными оборотными средствами
	Влияние фактора

	Базис
	6833
	27507
	0,25
	

	1 подстановка
	11733
	27507
	0,43
	+0,18

	2 подстановка
	11733
	73855
	0,16
	-0,27


3) При увеличении величины собственного капитала коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами увеличился на 0,18;

4) При росте стоимости оборотных активов коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами снизился на 0,27.

Общее влияние = -0,09; проверка: 0,18 – 0,27 = -0,09.

В результате проведённого факторного анализа можно сказать, что влияние отрицательных факторов перекрыло влияние положительных, в результате чего коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами снизился.

Итак, в ООО «Фирма «Смайл» в целом за анализируемый период наблюдается незначительное повышение коэффициента обеспеченности собственными оборотными средствами. Негативное влияние на величину показателя оказывает рост величины оборотного капитала, от которого отстает размер собственного капитала. 

Меры по улучшению использования оборотных средств в ООО «Фирма «Смайл» предложены нами выше. Что касается мероприятий по повышению величины собственного капитала, то можно порекомендовать следующие:

· пополнение собственного оборотного капитала за счет внутренних и внешних источников;

· увеличение реального собственного капитала за счет накопления нераспределенной прибыли или за счет распределения прибыли после налогообложения в фонды накопления при условии роста части этих фондов, не вложенной во внеоборотные активы;

· отчисления в фонд потребления можно рассматривать как потенциальный резерв пополнения собственных оборотных средств предприятия;

· проведение маркетингового анализа по изучению спроса и предложения, рынков сбыта и формирования на этой основе оптимального ассортимента товаров, возможно даже поиск новых поставщиков.

На наш взгляд, все предложенные мероприятия будут способствовать повышению эффективности использования собственного капитала на исследуемом предприятии – ООО «Фирма «Смайл».

ЗАКЛЮЧЕНИЕ

А) Собственный капитал предприятия включает различные по экономическому содержанию и принципам формирования и использования источники:

· уставный капитал;

· добавочный капитал;

· фонды накопления;

· средства целевого финансирования.

Б) Уставный капитал предприятия формируется на основе вкладов учредителей предприятия в виде денежных средств, имущества, нематериальных и других активов, в размерах, определенных учредительными документами. 

В) Добавочный капитал создается из следующих источников:

· за счет удорожания имущества в результате переоценки;

· за счет дополнительной эмиссии акций или повышения номинальной стоимости акций, за счет суммы разницы между продажной ценой и номинальной стоимостью акций, вырученной при реализации их по цене, превышающей номинальную стоимость, в акционерных обществах.

Г) Фонды специального назначения (накопления, потребления и социальной сферы) предприятия могут создавать в соответствии с порядком регламентированным действующим законодательством и учредительными договорами. Целевое финансирование – это источник средств для выполнения (проведения) целевых мероприятий.

Д) В ходе написания дипломной работы был проведен анализ эфективности использования собственного капитала на примере ООО «Фирма «Смайл». В результате анализа структурной динамики собственного капитала исследуемого предприятия нами сделаны следующие выводы:

· прирост собственного капитала в ООО «Фирма «Смайл» за анализируемый период (с 2001 по 2003 гг.) произошел в основном за счет роста уставного капитала, который вырос на 7000 тыс. руб. (с 0,5% в 2001 г. до 59,7 % в 2003 г.);

· увеличение собственного капитала в 5,3 раза обусловлено также повышением величины прибыли предприятия, общее изменение которой составило 2864 тыс. руб.;

· добавочный капитал, образующийся, как правило, в результате переоценки основных средств или эмиссии дополнительных акций, не изменился за анализируемый период. 

Е) Согласно результатам анализа в ООО «Фирма «Смайл» наблюдается положительное изменение показателей, характеризующих собственный капитал организации. Однако лучшие результаты зафиксированы в 2002 г., а к 2003 г. ситуация ухудшается. Например, коэффициент автономии намного меньше рекомендуемого критерия, что характеризует сильную зависимость анализируемого предприятия от внешних кредиторов. Вместе с тем коэффициент автономии в 2 раза увеличивается в 2002 г., а в следующем году вновь наблюдается уменьшение показателя. Зависимость ООО «Фирма «Смайл» от заемных источников доказывает и коэффициент соотношения заемного и собственного капитала. Результаты расчетов показывают, что, например, в 2003 г. заемные средства практически в 5 раз превышают собственные источники финансирования. Коэффициент маневренности в 2003 г. на 0,39  увеличивается по сравнению с 2001 г. и соответствует нормативному значению, свидетельствуя об увеличении мобильности собственного капитала. Коэффициент обеспеченности запасов и затрат увеличивается, но не соответствует рекомендуемому критерию, что говорит о невозможности покрытия собственными оборотными средствами запасов и затрат. Коэффициент автономии источников формирования запасов и затрат увеличивается, что свидетельствует об увеличении доли собственных оборотных средств в общей величине источников формирования запасов и затрат и является положительным.

Ж) В ходе написания дипломной работы нами проведен анализ формирования прибыли в ООО «Фирма «Смайл». Согласно результатам анализа балансовая прибыль ООО «Фирма «Смайл» увеличилась за анализируемый период (с 2001 по 2003 гг.) на 480 тыс. руб. На рост балансовой прибыли оказали влияние следующие факторы: рост прибыли от реализации на 1671 тыс. руб., снижение внереализационных расходов на 868 тыс. руб. Отрицательное влияние на балансовую прибыль оказали следующие факторы: снижение операционных доходов на 29 тыс. руб., внереализационных доходов на 951 тыс. руб. и увеличение операционных расходов на 1079 тыс. руб.

З) Что касается прибыли от реализации продукции, то в работе проведен факторный анализ данного показателя. В результате факторного анализа нами доказано, что наибольшее влияние на увеличение прибыли от реализации оказал рост объема продаж. Незначительное влияние оказало изменение структуры и ассортимента реализуемой продукции. Значительно повлияло на изменение прибыли от реализации изменение себестоимости продаж. Однако результаты деятельности предприятия были бы значительно лучше, если бы наибольшее влияние на прибыль от реализации оказало не увеличение объема продаж, а изменение себестоимости. Для сокращения себестоимости продаж в ООО «Фирма «Смайл», на наш взгляд, целесообразно снизить величину коммерческих расходов.

И) Для того чтобы привести рекомендации по повышению эффективности использования собственного капитала в ООО «Фирма «Смайл» нами проведен факторный анализ рентабельности собственного капитала и коэффициента обеспеченности собственными оборотными средствами. В большей степени в ООО «Фирма «Смайл» на изменение рентабельности капитала оказало влияние изменения рентабельности продаж. Это является положительным фактором. В меньшей степени, но также положительно повлияло на изменение рентабельности собственного капитала изменение оборачиваемости активов. Отрицательное влияние на результативный показатель оказало изменение мультипликатора капитала, однако в целом это не сказывается негативно на деятельности предприятия, так увеличение мультипликатора капитала свидетельствует об усилении зависимости предприятия от заемных источников. Таким образом, в ООО «Фирма «Смайл» наблюдается положительное изменение рентабельности собственного капитала. Для дальнейшего повышения данного показателя рекомендуется увеличить оборачиваемость капитала, повышая общую деловую активность организации. 

К) Для повышения оборачиваемости оборотного капитала ООО «Фирма «Смайл» необходимо:

· выявить излишние и ненужные запасы товаров;

· свести к минимуму излишки товарно-материальных ценностей, которые «замораживают» денежные средства;

· снизить риск старения и порчи товаров;

· снизить затраты на хранение товарно-материальных ценностей.

Л) Что касается коэффициента обеспеченности собственными оборотными средствами, то он в  ООО «Фирма «Смайл» в целом незначительно увеличился. Негативное влияние на величину показателя оказывает рост величины оборотного капитала, от которого отстает размер собственного капитала. На наш взгляд, можно порекомендовать следующие мероприятия по повышению величины собственного капитала:

· пополнение собственного оборотного капитала за счет внутренних и внешних источников;

· увеличение реального собственного капитала за счет накопления нераспределенной прибыли или за счет распределения прибыли после налогообложения в фонды накопления при условии роста части этих фондов, не вложенной во внеоборотные активы;

· отчисления в фонд потребления можно рассматривать как потенциальный резерв пополнения собственных оборотных средств предприятия;

· проведение маркетингового анализа по изучению спроса и предложения, рынков сбыта и формирования на этой основе оптимального ассортимента товаров, возможно даже поиск новых поставщиков.
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